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En las ultimas décadas, el mercado latinoamericano de
herramientas eléctricas, manuales y accesorios ha experi-
mentado una transformacion profunda. Las marcas de mayor
prestigio, histéricamente dominantes, se ven ahora ante el
reto de enfrentar la fuerte entrada de marcas desconocidas y
productos de marca propia, impulsados por la globalizacion y
el cambio en los habitos de consumo. ; Cémo se estan pre-
parando estas empresas lideres para mantener su relevancia
y competitividad en este nuevo entorno? Analicemos la
evolucion del mercado y los factores que estan redefiniendo
las reglas del juego.

Evolucién del mercado: de los 90 a hoy

En los afios 90, el mercado de herramientas en América
Latina estaba marcado por la presencia de marcas interna-
cionales consolidadas, principalmente europeas y norteame-
ricanas. La oferta era limitada y la calidad era el principal di-
ferenciador. Los consumidores y los distribuidores confiaban
en el prestigio y la reputacion construida durante décadas.
Con la llegada de los afios 2000, la apertura comercial
permiti6 la entrada de nuevos jugadores, aunque la prefe-
rencia seguia inclinandose hacia las marcas tradicionales.
Sin embargo, la competencia comenzd a intensificarse y los
precios se volvieron un factor mas relevante en la decision de
compra.

En la década de 2010, la globalizacion y el auge del comer-
cio electrénico aceleraron la diversificacion del portafolio
disponible. Las marcas asiaticas, especialmente de China
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Por: Luis Bressane, Gerente Senior de Trade Marketing | Stanley Black & Decker Brasil

e India, empezaron a ganar terreno gracias a su agresiva
politica de precios y una mejora gradual en la calidad de sus
productos. El consumidor latinoamericano, cada vez mas
informado y exigente, comenz6 a buscar alternativas que
ofrecieran una buena relacién costo-beneficio.

En los Ultimos afios, el mercado ha visto una explosién de
marcas desconocidas y productos de marca propia, espe-
cialmente en grandes cadenas de tiendas y plataformas
digitales. La competencia ya no se basa tUnicamente en la
reputacin, sino en la capacidad de innovar, adaptarse y
ofrecer soluciones integrales.

El protagonismo asiatico: precios y estrategia

China, India y otros paises asiaticos han asumido un papel
protagénico en el mercado latinoamericano de herramien-
tas, principalmente gracias a su capacidad de produccion
masiva y costos bajos. La infraestructura industrial, el acceso
a materias primas y la especializacion en manufactura han
permitido a estas naciones ofrecer productos a precios de
entrada dificiimente igualables por marcas tradicionales.

Este fendmeno ha obligado a las marcas lideres a revisar sus
estrategias de produccion y distribucién, buscando optimizar
costos sin sacrificar la calidad que las caracteriza. Ademas,
la presion de los precios ha impulsado la creacion de lineas
econdmicas y la busqueda de alianzas estratégicas con
fabricantes asiaticos, en un intento de ampliar su portafolio y
mantenerse competitivas.

Innovacién tecnolégica: ¢ quién dicta las reglas?

Tradicionalmente, las grandes marcas han sido las principales impulsoras de la innovacion tecnolégica en el sector
de herramientas, desarrollando productos mas seguros, eficientes y ergondémicos. Sin embargo, la entrada de nuevos
competidores ha democratizado el acceso a la tecnologia. Hoy en dia, fabricantes emergentes pueden ofrecer
productos con caracteristicas avanzadas a precios accesibles, gracias a la rapida transferencia tecnolégica y a la

adopcion de estandares internacionales.

La disputa por la innovacion ya no esté exclusivamente en manos de las marcas lideres. El juego ha cambiado: los
nuevos participantes pueden sorprender al mercado con soluciones disruptivas, obligando a las marcas consolida-
das a acelerar sus procesos de investigacion y desarrollo. Sin embargo, la confianza y el respaldo posventa siguen
siendo ventajas competitivas de las empresas tradicionales.

Estrategias de relacionamiento:
ferreteros y consumidores

En este contexto de alta competencia, estrechar el vinculo con
ferreteros y consumidores es fundamental para las marcas de
prestigio. Algunas recomendaciones clave incluyen:

Capacitacion y Garantias y
soporte técnico: servicio posventa:

Ofrecer programas de Reforzar la confianza a través

formacion para de politicas claras de garantia
vendedores y usuarios y atencion personalizada.
finales, demostrando el
valor agregado de los

e e Escucha activa:

Implementar canales de
Experiencia comunicacioén directa para
omni-canal: recibir retroalimentacion y

anticipar tendencias de
Integrar los canales fisicos

consumo.
y digitales para facilitar la

compray el acceso a

Sostenibilidad y
responsabilidad
social:

Promover practicas

informacion relevante.

responsables que conecten
con los valores del
consumidor moderno.

El mercado latinoamericano de herramientas vive una etapa de redefinicidn. Las marcas lideres, lejos de perder prota-
gonismo, tienen la oportunidad de reinventarse y fortalecer su relacion con ferreteros y consumidores. La clave estara
en equilibrar tradicién e innovacion, calidad y precio, manteniéndose agiles frente a los cambios y abiertos a nuevas
alianzas. El futuro pertenece a quienes entienden que la competencia es, ante todo, una invitacion a evolucionar.
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(Generac
consolida

Con mas de seis décadas de trayectoria a nivel internacio-
nal, Generac se ha consolidado como uno de los actores
mas relevantes en soluciones de respaldo y gestion de
energia. Durante una entrevista exclusiva con Revista De
Preferencia, Fernando Velasco, Managing Director de Ge-
nerac México, compartio la vision de la compafiia, su evolu-
cion en el pais y el papel estratégico que juega el mercado
ferretero, eléctrico y de la construccién en su crecimiento.

Generac es una empresa de origen estadounidense, con
corporativo en Wisconsin, que hoy opera en mas de 150
paises. En México, su historia comenzo6 en 2012 con la
adquisicion de Automotores, seguida en 2018 por Celmec,
dos compafiias con fuerte presencia en generacion diésel.
Esta integracién dio origen a Generac México, cuyas ope-
raciones se concentran actualmente en una planta ubicada
en Villas de Tezontepec, Hidalgo, con mas de 35 mil metros
cuadrados de area productiva. De acuerdo con Velasco,
esta instalacion se ubica entre las tres mas importantes del
grupo a nivel mundial y refleja la apuesta de largo plazo de
la compania por el pais.

Uno de los puntos clave de la conversacion fue la amplitud
del portafolio. Generac ha evolucionado de ser un fabricante
de equipos a convertirse en un proveedor integral de solu-
ciones energéticas. Su oferta abarca desde generadores
portatiles a gasolina, gas o configuraciones duales, baterias
portatiles y sistemas inverter, hasta soluciones residenciales
automaticas, equipos comerciales e industriales que pueden
alcanzar capacidades de varios megawatts, incluyendo
aplicaciones para data centers. Esta diversidad permite

atender desde hogares y pequefos negocios
hasta proyectos de alta complejidad.

En el segmento residencial, la marca destaca
por sus generadores automaticos a gas natural
o gas LP, capaces de restablecer el suministro
eléctrico de forma casi inmediata ante un corte,
replicando a escala doméstica lo que ocurre en
centros comerciales o instalaciones criticas. En
el ambito comercial e industrial, Generac com-
plementa su oferta con soluciones fabricadas
en México y otras provenientes de sus plantas
en Estados Unidos y Europa, lo que le permite
adaptarse a distintos requerimientos técnicos y
normativos.

Frente a la creciente presencia de equipos de
origen asiatico en el mercado, Velasco subrayo
que el principal diferenciador de Generac no es
solo el producto, sino el servicio. La compania
cuenta en México con una red propia de mas
de 130 técnicos, ademas de una estructura
sélida de distribuidores en distintos canales.
Esta infraestructura, explico, garantiza soporte
posventa, disponibilidad de refacciones y acom-
pafiamiento técnico, un factor critico en equipos
que forman parte de la continuidad operativa de
hogares y empresas.

El canal ferretero ocupa un lugar central en la
estrategia de Generac México. Desde la venta
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de equipos portatiles de mostrador hasta la
participacion en proyectos mas especializados
a través de ferreterias con capacidades de
ingenieria, la marca busca posicionarse como
un aliado de largo plazo. Para ello, ha ajustado
su desarrollo de producto a las necesidades del
mercado mexicano, dejando atras el enfoque
de “importar y empujar” soluciones disefiadas
para otros paises, y apostando por escuchar al
distribuidor y al usuario final.

La sostenibilidad también forma parte del
discurso y la estrategia. Si bien los generadores
de combustibles fosiles siguen siendo relevan-
tes, Generac ha incorporado soluciones de
almacenamiento de energia, power stations con
opcion de carga solar y sistemas hibridos que
reducen la huella ambiental. En escalas ma-
yores, la compania ha desarrollado soluciones
de baterias y almacenamiento para proyectos
comerciales e industriales, orientadas tanto a la
calidad de energia como a la optimizacion de
costos y la gestion de la demanda.

Finalmente, Velasco enfatizé que Generac
no solo vende equipos, sino que acompafa a
Sus socios con capacitacion, soporte técnico
e ingenieria de aplicaciones, tanto en ventas
de volumen como en proyectos complejos.
Con inversiones continuas en manufactura,
desarrollo tecnolégico y servicio, la compafia

busca consolidarse como un referente en el
respaldo energético en México, en un contexto
donde la continuidad eléctrica se ha convertido
en un factor estratégico para hogares, negocios
e industrias.

La entrevista deja claro que, para Generac,
México no es un mercado de paso, sino una
plataforma clave dentro de su estrategia global,
con el canal ferretero como uno de sus princi-

pales aliados para llevar soluciones energéticas
confiables a todo el pais.

En escalas mayores,

la compafia ha desarrollado
soluciones de baterias

y almacenamiento

para proyectos comerciales

e industriales.
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La comunidad ferretera

Entre mensajes de unidad, reconocimiento y
vision de futuro, la Asociacion de Ferreteros y
Tlapaleros de Nuevo Ledn llevé a cabo el cam-
bio de su Consejo Directivo para el ejercicio
2026, ceremonia que se realizo en el marco de
su tradicional Posada Navidefia, un encuentro
que combina el protocolo institucional con la
convivencia gremial.

El acto reuni6 a socios, expresidentes, provee-
dores, patrocinadores e invitados especiales,
confirmando el peso que la Asociacion ha
ganado como punto de encuentro y repre-
sentacion del sector ferretero en el estado.

La conduccion del evento estuvo a cargo del
Ing. Salvador Mufioz Vera, quien subrayd la
importancia del relevo directivo como parte de
la evolucion natural del organismo.

Uno de los momentos mas significativos

de la noche fue el mensaje del presidente
saliente, C.P. Eladio Ruiz Herrera, quien cerro
su periodo al frente de la Asociacién con un
balance positivo. Durante su gestion, el orga-
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La cancha esba lista
y Monterrey sera la sede
del poder ferretero.

nismo fortalecié la participacion de sus socios,  En sus primeras palabras como presidente,
impulsé proyectos estratégicos y consolidd una  Vazquez Garza enfatizd el trabajo en equipo,

comunidad mas cercana y organizada. la colaboracién con proveedores y la nece- F e r res h ow
sidad de seguir fortaleciendo los lazos entre

Su administracion fue reconocida por dejar fabricantes, distribuidores y socios ferreteros. La Ex F d I N
una Asociacién con mayor cohesion interna, po erretera e orte

vinculos solidos con aliados del sector y una Durante la ceremonia también se reconocio " v ;
agenda institucional clara, lo que permitid una el apoyo de empresas que han acompafiado Organizado por |a Asociacion de Ferreteros de Nuevo Leon
transicion ordenada y con continuidad. de manera constante a la Asociacion, como

Coflex, Fama Technology Foundry y Oatey Mé- N/
La toma de protesta del Consejo Directivo xico Supply Chain Services, cuyo respaldo ha & R —
2026 estuvo a cargo del Ing. Héctor Villarreal sido clave para el desarrollo de las actividades Foﬁa” &g?
Muraira, Director General de CANACO Mon-  gremiales. %°>" FERRE ﬂ%@
terrey, quien destaco el papel de la Asociacion SHOW
como un actor clave para el comercio y la Concluido el acto protocolario, los asistentes

industria vinculada a la construccion en Nuevo  dieron paso a la Posada Navidefia, un espacio | m ser W Contactanos

Ledn. de convivencia que reafirmé el caracter

cercano, humano y colaborativo del gremio |74 SHOW ? 81 8349 1155 / 81 8349 1551 @ 81 3122 5829

El nuevo Consejo quedd encabezado por el ferretero de Nuevo Ledn. Entre buenos deseos f g N ventas@ferrashmu com | www.ferreshow.com
Ing. Carlos Osvaldo Vazquez Garza, acompa-  y ambiente festivo, la Asociacion cerré el afio . : 3 2 5

fiado por un equipo que asume el reto de dar dando paso a un nuevo ciclo directivo con N 2% A\ fe@o
seguimiento a los proyectos en marcha y abrir ~ bases firmes y vision de continuidad. i G

nuevas oportunidades para los ferreteros y

tlapaleros del estado.

El poder ferretiero se juega en casa.
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CIHAC impulsa

la evolucion del sector construccion

Para Plomeros
Profesionales

En su edicion 2025, Expo CIHAC confirmé por qué se
mantiene como uno de los principales puntos de encuen-
tro para la industria de la construccién, arquitectura, inte-
riorismo e ingenieria en México y Latinoamérica. Con 35
afos de trayectoria, el evento no solo celebro su legado,
sino que mostré una evolucion clara hacia experiencias
més especializadas, mayor calidad de visitantes y un
enfoque estratégico en innovacién y negocios.

De acuerdo con los resultados oficiales del evento,
Expo CIHAC 2025 reunié a 18,353 compradores y 473
expositores durante tres dias de actividades en el Centro

Banamex de la Ciudad de México, consolidandose como
el piso de exhibicién que integra todas las etapas del
proceso constructivo: proyectos, obra negra, obra gris y
acabados.

Durante la exposicion, se observo una clara apuesta por
elevar el perfil del visitante. La organizacién report6 un
incremento del 10% en la calidad del publico, con mayor
presencia de duefios, directores, CEOs y tomadores de
decision, asi como un crecimiento del 35% en la asisten-
cia al Industry Leaders Club, un espacio disefiado para
generar encuentros B2B entre compradores altamente ca-
lificados y expositores con capacidad de cerrar negocios

En entrevista con Revista De Preferencia, Tania Diaz
Romero, Show Director de Expo CIHAC, destacé que
esta edicion estuvo marcada por la busqueda de nue-
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vas experiencias para visitantes y expositores. Entre los
espacios mas representativos se encontraron el pabellon
de cerramientos con una casa pasiva certificada bajo es-
tandares alemanes, el Construction Summit con ponentes
internacionales, el Salon del Disefio, asi como nuevas
areas como el Museo del Marmol, que mostré el potencial
de la piedra natural mexicana en mercados globales.

El enfoque en sostenibilidad también gand relevancia. El
95% de los visitantes sefiald valorar que los expositores
implementen acciones sustentables, lo que llevo al impul-
so de la certificacion Better Stand, orientada a promover
practicas responsables dentro del piso de exhibicién

En términos de alcance, Expo CIHAC 2025 recibi6
visitantes de practicamente todo el pais y de mas de 40
naciones, incluyendo Estados Unidos, Alemania, China,
Espafia, Canada y varios paises de América Latina, refor-
zando su caracter internacional y su papel como genera-
dor de alianzas comerciales.

Con estos resultados, la exposicion cerrd su edicion 2025
con indicadores sélidos de satisfaccion tanto para exposi-
tores como para visitantes, y dejé sentadas las bases para
su proxima edicion en octubre de 2026, en un contexto
donde la industria de la construcciéon demanda cada vez
mas espacios de conexion, innovacion y toma de decisio-
nes estratégicas.

N

Un Aliado Indispensable

RIEGO

%l Datey

EDIAHPIL ﬂznulg.vcEM ENTO
RAIN. R SHINE® & @ ]L

TIEMPO DE
AJUSTE RAPIDO

oy % ~

RAIN-R MEDIUM r"r-
LUESP'\'I!EEQEMENT ‘ Ahora con

PISCINA Y SPA

IDENTIFICACION
v

g ESC#HE# EI.. QH

www.oateylatam.com



_' [ r i r Wy '
= i g_f -.'E-'- - _‘:\‘Hih
AMERIC fortalece e T
-4 |
la industria eléctrica en México e My,

Por: Myrna Iglesias Rodriguez

En un entorno marcado por la transformacion tecnoldgica, la
profesionalizacién del sector y la necesidad de mayor cohesion
gremial, la Asociacion Mexicana de la Industria de la Construc-
cion Eléctrica (AMERIC) vivié una de sus jornadas mas represen-
tativas al celebrar su asamblea de cierre de gestion 2023-2025,
evento que reunio a lideres empresariales, fabricantes, contratis-
tas y aliados estratégicos del sector eléctrico nacional.

La ceremonia, realizada en el Hotel Camino Real Polanco y
cubierta por Revista De Preferencia con la conduccion de Myrna
Iglesias, estuvo marcada por un balance de resultados, recono-
cimiento colectivo y una transicion institucional que busca dar
continuidad a los proyectos estratégicos de la asociacion.

Uno de los momentos centrales del encuentro fue el mensaje

de despedida de Ernesto Diaz, presidente saliente de AMERIC,
quien ofrecié un discurso centrado en la gratitud, la unidad y la
construccion de largo plazo. Mas alla de un recuento administrati-
vo, su intervencion puso el acento en el valor del trabajo colabo-
rativo como eje del crecimiento institucional.

Durante su gestion, AMERIC avanzé en frentes clave como la

profesionalizacién de contratistas eléctricos, el fortalecimiento de
su estructura interna, la expansion de la membresia y una mayor
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presencia del organismo en espacios de dialogo sectorial, tanto a
nivel nacional como internacional.

Especial relevancia tuvo la consolidacion del Comité de Mujeres,

iniciativa que se ha convertido en un referente dentro de la indus-
tria eléctrica al impulsar liderazgo femenino, participacion activa y
visibilidad en un sector histéricamente técnico y masculinizado.

Diaz también reconocio el papel del equipo operativo de la
asociacion, encabezado por Sahel Carrillo, Director General de
AMERIC, destacando que la fortaleza institucional descansa en el
trabajo cotidiano, técnico y constante que sostiene la operacién y
credibilidad del organismo.

El evento permitié dimensionar el ecosistema que hoy conver-
ge en torno a AMERIC. Fabricantes, distribuidores y empresas
proveedoras del sector eléctrico acompaniaron el cierre de ciclo,
refrendando su respaldo a una asociacién que ha buscado repre-
sentar con seriedad técnica a la industria.

La presencia de marcas lideres del sector reflejo no solo apoyo
institucional, sino también la importancia de contar con un espa-
cio comun donde se discutan estandares, capacitacion, innova-
cion y mejores practicas para la construccion eléctrica en México.
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El sector demanda
mayor preparacion
técnica, cumplimiento
normativo y una vision
integral.

Nuevo Consejo Directivo y continuidad
estratégica

Como parte del acto protocolario, se formalizd
la entrada del nuevo Consejo Directivo, enca-
bezado por Armando Jasso, quien asumira la
presidencia con el reto de dar continuidad a

los proyectos vigentes y enfrentar un contexto
donde la industria eléctrica juega un papel clave
en temas como eficiencia energética, electrifica-
cion, seguridad y sustentabilidad.

El nuevo equipo directivo llega en un momento
en el que el sector demanda mayor preparacion
técnica, cumplimiento normativo y una vision
integral que conecte a contratistas, fabricantes,
distribuidores y desarrolladores.

Mas alla del cambio de presidencia, el encuen-
tro de AMERIC dejo claro que la industria de la
construccion eléctrica atraviesa una etapa de
madurez, en la que la capacitacion, la certifica-
cion, la inclusion y la colaboracion intersectoria
se vuelven factores determinantes.

El cierre de la gestion 2023-2025 no solo
marco el final de un periodo, sino también la
consolidacién de una etapa de fortalecimiento
institucional. En palabras que resonaron entre
los asistentes, el mensaje fue claro: la industria
eléctrica requiere unidad, vision y compromiso
técnico para seguir creciendo en un entorno
cada vez mas complejo y exigente.

Con este relevo, AMERIC se prepara para un
nuevo ciclo, con el reto de mantener el rumbo y
seguir siendo un actor relevante en el desarrollo
de la infraestructura eléctrica del pais.
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Hormigdn premezclado

ante el reto climatico y digital

El hormigdn premezclado, segundo material mas utilizado
por la humanidad después del agua, enfrenta en Améri-

ca Latina un punto de inflexion marcado por la urgencia
climatica y la adopcién acelerada de nuevas tecnologias.
Con un consumo global que supera los 10 mil millones de
metros cubicos anuales, la regién participa aun de manera
marginal en el mercado mundial, con apenas entre 2y 3%,
aunque su segmento formal ronda los 140 millones de m?
al afo.

Las cifras revelan contrastes significativos. Mientras paises
como Chile, Argentina, Panama y Brasil alcanzan consu-
mos per capita de entre 0.20 y 0.35 m3, América del Norte
supera los 0.80 m? por persona. A esta brecha se suma un
desafio estructural: la informalidad, que afecta cerca del
80% del sector en Latinoamérica y limita su regulacion,
eficiencia y desarrollo a largo plazo.

Pese a este escenario, la industria avanza impulsada por
la necesidad de optimizar recursos y reducir su huella
ambiental. La descarbonizacion y el uso mas eficiente del
cemento se perfilan como ejes estratégicos para atender
el déficit de vivienda e infraestructura que persiste en la
region. En este proceso, la tecnologia comienza a desem-
pefiar un papel central. Herramientas basadas en modelos
de analisis avanzado y aprendizaje automatico permiten
anticipar propiedades del concreto, evitar sobredimensio-
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namientos y reducir el consumo de cemento, con impactos
directos en costos y emisiones.

La logistica, considerada el corazén operativo del hormigon
premezclado, también muestra avances relevantes. Una
planificaciéon mas precisa de rutas y tiempos ha permitido
disminuir periodos de inactividad, mejorar la puntualidad

y acortar los ciclos productivos. Estos ajustes no solo
incrementan la productividad, sino que también reducen el
impacto ambiental y elevan la calidad del servicio en obra.

A la par, tecnologias emergentes como la impresion 3D en
concreto comienzan a ganar atencion por su potencial para
acelerar procesos constructivos y ampliar el acceso a la
vivienda, aunque su implementacion plantea retos adicio-
nales en una regién con alta actividad sismica.

En conjunto, el futuro del hormigdén premezclado en
América Latina dependera de la capacidad del sector para
avanzar hacia la formalizacién, adoptar soluciones digitales
y equilibrar eficiencia operativa con sostenibilidad ambien-
tal. La pregunta que empieza a marcar la agenda es clara:
si la inteligencia artificial y la automatizacion se consolidan
como estandar, la industria debera adaptarse con rapidez
para no quedar rezagada en un entorno cada vez mas
exigente.

Hubsho

Plataforma B2B & B2C

Agyregar

hubsho.com

Visitanos

Tu canal de ventas digital propio,
bajo tu control y marca

E-commerce Web y App Android con tu marca
Listas de precios por cliente o segmento

Control de ventas y cotizaciones digitales
Monitoreo de tus procesos de venta en tiempo real

Modulos adicionales, CRM, MKT, y mas.

Plataforma digital para Distribuidores y ferreterias.



Nueva broca diamantina

apunta a mejorar la eficiencia en exploracion minera

& &

En un contexto de desaceleracion para la
mineria mexicana, la eficiencia en los procesos
de exploracion se ha convertido en un factor
critico. De acuerdo con datos del INEGI, la
produccién minera del pais registré en julio

de 2025 una caida interanual de 5.8%, un
escenario que ha obligado a las empresas del
sector a optimizar sus operaciones y reducir
tiempos improductivos, especialmente en
etapas clave como la perforacion exploratoria.

En este entorno, el desarrollo de herramientas
especializadas cobra mayor relevancia. Re-
cientemente fue presentada la broca diaman-
tina Stingray™ DHM / Full Face Diamond Bit,
disefiada especificamente para operaciones
con motor direccional (DHM) y perforacion
ciega, dos aplicaciones que demandan alto
desempefio técnico y precision en campo.

La broca esta orientada a trabajar en condicio-
nes geoldgicas complejas, como formaciones
abrasivas, fracturadas o con alto contenido
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de cuarzo, escenarios frecuentes en distintos
distritos mineros de México. Su disefio incor-
pora una geometria de corona optimizada para
operar a altas revoluciones, lo que permite
mantener estabilidad y control durante la
perforacion direccional.

Uno de los aspectos técnicos destacados es
su sistema de desgaste uniforme. La combina-
cién de matriz y la distribucion estratégica de
diamantes buscan evitar el desgaste irregular
de la corona, un problema comun en este tipo
de aplicaciones, y aprovechar al maximo la
vida util de la herramienta. Esto se traduce

en menos cambios de broca y una reduccion
significativa de tiempos muertos en operacion.

Desde el punto de vista productivo, la broca
esta pensada para incrementar las tasas de
penetracion sin comprometer la durabilidad, un
equilibrio clave para proyectos de exploracién
que operan bajo presupuestos cada vez mas
ajustados. La versatilidad de la herramienta

'\.\'-

Pl
5

LN

le permite adaptarse a diferentes condiciones
del subsuelo, incluyendo zonas con bandas de
arcilla o geologias de composicion variable.

Especialistas del sector coinciden en que,

ante un panorama de menor produccion y
mayores exigencias operativas, la adopcion

de consumibles con mayor fiabilidad técnica
puede marcar la diferencia entre la continuidad
o el retraso de un proyecto. En ese sentido, la
evolucion de las brocas diamantinas se perfila
como un elemento estratégico para la explora-
cion minera moderna.

La llegada de esta nueva broca al mercado
mexicano ocurre en un momento en el que la
industria busca soluciones que no sélo respon-
dan a las condiciones geoldgicas del pais, sino
que contribuyan a mantener la productividad

y competitividad de las operaciones, aun en
escenarios de mercado adversos.
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FLUXOMETRO, CARETA, CEPILLO, - g
JUEGO DE CABLES PORTA ELECTRODOS Y ANTORCHA

Voltaje de entrada nominal: 220 v +10% - 50/60 Hz 440 v +10% - 50/60 Hz
Potencia entrada nominal: 220192 Kva - 440 w/32.2 Kva 220 v17.8 Kva - 440 v/31.4 Kva
Corriente de entrada nominal: 220 /872 A - 440733 A 220v/B08B A- 44074 A
Corriente y voltaje de salida nominal: 220 w350 A-34 v - 440 v/500 A-40v 220350 A-315v - 440 /500 A-39 v
Corriente de salida: 220 vf20-350 A - 440 v/20-500 A

Voltaje en vacio: BE v

a0%

85%

073

IP215

Ciclo de trabajo nominal:
Eficiencia:

Factor de potencia (cos):
Grado de proteccién:
Aislamiento: F

Microalambre:
Empaque:
Peso total:

Mas informacién: (229) 286 9300

1,12, 1.6 mm
1 caja accesorios (24.21 kg)/1 caja soldadora (40.21 kg)
64.41 kg

contacto@korei.com.mx




FABRICAMOS UNA GRAN VARIEDAD
DE LAMINAS DE PLASTICO

LAS MAS RESISTENTES DEL MERCADO
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Nuestras laminas de plastico Novaplastik cuentan con proteccion solar y

aditivos weather proof resistente a rayos UV. (:';-
ficnup
MEKEQ

Son las unicas laminas de plastico con 3 capas de polietileno, esto les da

mayor durabilidad y resistencia a cargas y golpes. Ademas una vida util

de 40 aiios.

El pigmento especial que se coloca en el proceso de fabricacion garantiza  "5jcearanis
gue el color no se degrade estando a la intemperie.

Todas nuestras laminas de plastico cuentan con un aditivo Antimicrobiano
que evita que se proliferen hongos, moho y/o bacterias.

> Resistente al salitre

TODO BA'O EL > Resiste huracanes
MISMO TECHO > Gran resistencia climdtica

> Amortiguacioén térmica

ALTA TECNOLOGIA EN TECHOS
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El almacenamiento

de energia es lo nuevo

Por: Roberto Dominguez Franco

La simple instalacién de paneles solares en los techos ya no es
suficiente. En la actualidad, si no se asocian los paneles con las
baterias para el almacenamiento, no se optimiza la energia con la
mayor autonomia posible. Los paneles generan mas electricidad
de la que los hogares necesitan normalmente durante los dias
soleados, esa energia no tiene por qué desperdiciarse. En lugar
de exportarla de nuevo a la red nacional para obtener un retorno
modesto, una bateria la debe almacenar para el propio uso fu-
turo. Esta energia almacenada es muy util por la tarde o en dias
muy nublados, permitiéndote usar més de la electricidad solar
propia y depender menos de pagar energia del proveedor.

Como ya hemos mencionado en ediciones anteriores, el sis-
tema de almacenamiento propio es muy atil combinado con la
instalacion de los paneles solares. Cuando la luz solar llega a

los paneles solares, generan electricidad de corriente continua
(CC), que es convertida en corriente alterna (CA) utilizable por un
inversor. Los hogares utilizan esta electricidad primero, reducien-
do la necesidad de extraer energia de la red, el excedente carga
la bateria en lugar de enviarse de vuelta a la red.

Cuando la produccién solar es muy baja, la bateria descarga
automaticamente la electricidad almacenada para mantener las
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luces encendidas, hacer funcionar los electrodomésticos y man-
tener la calefaccion en caso necesario, sin necesidad de extraer
energia de la propia red.

Escoger las baterias adecuadas depende de una suma de
factores, la incorporacion de baterias optimiza la energia solar. Y
esa capacidad de gestionarla se traduce directamente en ahorro,
seguridad e independencia.

Existen varios tipos de baterias utilizadas en sistemas de energia
solar fotovoltaica, cada una con sus caracteristicas particulares
en términos de rendimiento, durabilidad y costos:

Baterias de acido-plomo: Son las mas comunes y econdmicas,
ideales para aplicaciones residenciales y pequefios sistemas
comerciales. Ofrecen una buena capacidad de almacenamiento y
son faciles de mantener.

Baterias de iones de litio: Estas se han vuelto cada vez las méas
populares debido a su alta eficiencia energética, vida util mas lar-
ga 'y menor peso en comparacion con las baterias de acido-plo-
mo. Son idoneas para aplicaciones donde se requiere una mayor
densidad de energia, ciclos de carga y descarga frecuentes.

Luminarios
para cada
espacio,
inspiracion
para cada

proyecto.

Innovacion

que ilumina,

diseno que

transforma.

“Cada proyecto merece una

luzquelo haga unico. Este aio

y siempre,confiaen LJ
lluminacion.”
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La energia solar proporciond solo 6.6
-“ por ciento de la electricidad de Mexico
N 2023, para 2030 la energia solar
sera fundamental para alcanzar una cuota
de 43 por ciento de electricidad limpia.

IR . DISENOS
—

Baterias de flujo: Aunque son menos comunes, las baterias de energia generada de combustibles fosiles como el gas natural,
flujo son adecuadas para aplicaciones que requieren una capa- petroleo, carbdn y en menor medida energia hidroeléctrica.
cidad de almacenamiento muy alta y una larga vida util. Resultan
particularmente Utiles en sistemas de almacenamiento a gran De acuerdo a un informe elaborado por expertos en energia 'y
escala y aplicaciones de tipo industrial. realizado para América Latina:

“la energia solar proporcion6 solo 6.6 por ciento de la electricidad
El espacio urbano y el disefio de los edificios y viviendas determi-  de México en 2023. Sin embargo, para 2030 la energia solar sera
nan la felicidad o la infelicidad de los habitantes de las ciudades,  fundamental para alcanzar una cuota de 45 por ciento de electri-

a la vez que anticipan los cambios sociales y culturales de la cidad limpia, lo que supondra una quinta parte de la electricidad A E RO E N V I 0 s A TO DA LA
( : F 4

sociedad. En la actualidad se observa una evolucion sociolégica  de México, un nivel que ya alcanzaron otros paises como Chile
con el cambio de la estructura urbana y social por la economia o0 Espafia el afo pasado. Para ello seria necesario acelerar el R E P U B L I CA
especulativa. despliegue de la capacidad solar hasta alcanzar 36 GW més 30 G A LVA N I ZA D 0

GWh de baterias para 2030, lo que contribuiria a reducir la de-

México tiene todo a su favor para desarrollar una energia solar pendencia del gas importado de Estados Unidos para generacion
robusta y extendida en todo el territorio, hasta el punto de que, eléctrica en alrededor de 20 por ciento”.

si aprovecha sus recursos solares de clase mundial y los combi- , , o ) . )
, X . L Fuentes: https://www.energias-renovables.com/panorama/especial-genera-el-al- c E R RAD U RA
na con baterias mas asequibles, podria alimentar su futuro con macenamiento-que-viene-20251106 ; https./blog.holaluz.com/baterias-almace-

energia limpia de origen nacional en lugar de seguir usando la namiento-energia-solar
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*Walter Trujillo Diaz

Ingeniero en cibernética y sistemas
Computacionale do de la Universidad
La Salle con estudios en programas de liderazgo
por las Universidades de Stanford y Georgetowon,
ha desempeiiado actividades de desarrollo

de negoctos, ventas y alta direccion en emp
de Telecomunicaciones y TI por mds de 25 afios.
Entustasta de la evolucid logica y de una

transformacién digital integral de la sociedad.
Tuwitter: twitter.com/wtd_x

Probablemente el citar las tres cosas mas relevantes
que tuvieron lugar en 1957 no sea algo que faciimente
se recuerde, pero en definitiva si tuvieron efectos que
vivimos hasta nuestros dias. El primero de ellos fue la
firma de los Tratados de Roma, piedra angular para

el inicio de la integracion europea, y que eventual-
mente llevaria a la formacién de lo que conocemos
hoy como la Unién Europea; el segundo fue la crisis
de integracion racial en Little Rock, Arkansas, donde
nueve estudiantes afroamericanos intentaron asistir

a una escuela secundaria previamente segregada, y
escalo a tal nivel que el presidente Eisenhower tuvo
que enviar tropas federales para proteger a los estu-
diantes, siendo un momento crucial en el movimiento
de derechos civiles en Estados Unidos, que ya no
daria marcha atras; y el tercero, en plena Guerra Fria,
cuando el pequefio satélite de la Unién Soviética Sput-
nik 1, de apenas 83 kilos, empez6 a emitir su famoso
“bip, bip” sobre nuestras cabezas en octubre de ese
afio. El mundo entendi6 que algo habia cambiado para
siempre, ya que marco el inicio de la era espacial.

Pocos afos después, en 1962, otro nombre se volvio
simbolo de progreso: Telstar 1. Desarrollado por Bell
Labs y lanzado en cooperacion con la NASA, fue

el primer satélite de comunicaciones activo capaz

de recibir sefales de television, telefonia y datos,
amplificarlas y retransmitirlas al otro lado del Atlantico.
Aquella esfera metalica en érbita media cambié para
siempre la forma en que cruzaban el océano las
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noticias, los Juegos Olimpicos y hasta los conciertos,
pasando de la curiosidad cientifica al corazén de las
telecomunicaciones globales.

Al pasar los afios, la industria fue encontrando
distintas “alturas” para cumplir distintas misiones. Hoy,
cuando hablamos del renacimiento de los satélites, es
clave entender tres grandes familias de drbitas: GEO,
MEQ y LEO. Los satélites GEO (Geostationary Earth
Orbit u Orbita Terrestre Geoestacionaria) se ubican

a unos 36,000 kilémetros sobre el ecuador. A esa
distancia, orbitan a la misma velocidad angular que la
rotacion de la Tierra y dan la impresion de permane-
cer fijos sobre un punto del mapa. Eso permite que
una sola antena apunte siempre al mismo satélite, lo
que los hace ideales para television directa al hogar,
enlaces corporativos, difusion de contenidos y ciertas
aplicaciones de datos en zonas remotas. Su gran
ventaja es la cobertura: con tres o cuatro satélites pue-
des cubrir casi todo el globo. Su gran desventaja es la
latencia: la sefial recorre decenas de miles de kiléme-
tros; para aplicaciones interactivas, videoconferencias
0 videojuegos en linea, esos cientos de milisegundos
tienen un impacto.

Mas cerca, en la rbita MEO (Medium Earth Orbit u
Orbita Terrestre Media), suelen volar constelaciones
como los sistemas de navegacion (GPS, Galileo,

GLONASS). Su principal drbita se encuentra a unos
20,200 kilémetros de altura, y ofrece una menor

latencia que GEO, pero mayor cobertura por satélite
que LEO. Es un término medio especialmente (til para
servicios globales donde no se requieren tiempos de
respuesta tan bajos como en un videojuego, pero si
cierta precision y confiabilidad.

Por ultimo, pero no por ello menos importante, se
encuentran las constelaciones de satélites de drbita
baja o LEO (Low Earth Orbit u Orbita Terrestre Baja),
entre unos 160 y 2,000 kilémetros, y es donde hoy
ocurre buena parte de la revolucion. Los satélites
estan mucho mas cerca de la superficie, la latencia se
reduce dramaticamente, el tamafio de los equipos baja
y los costos de lanzamiento, produccion y reemplazo
se vuelven mas manejables. Pero también tiene sus
retos, ya que cubrir el mundo a esa altura requiere de
miles de satélites con una precisa coordinacion orbital,
y con complejos sistemas de gestion de trafico espa-
cial, espectro de radiofrecuencia y operacion de red.

Es precisamente con la irrupcién de las grandes cons-
telaciones LEO que se ha vuelto a poner al espacio
en el centro de la conversacion tecnoldgica, politica y
econdmica, y que han hecho que la industria satelital
viva un segundo aire renovado después de décadas
de un crecimiento relativamente estable, centrado en
grandes satélites GEO.

El protagonista mas visible de esta nueva etapa es
Starlink, de SpaceX. Desde 2018 ha lanzado mas de
10,000 satélites a orbita baja; de ellos, mas de 8,600

El sequndo

Alre

de |a industria satelital

se mantienen operativos, conformando la mayor constelacion de la historia.
Con esta infraestructura, el servicio que brinda ha superado los 8 millones
de clientes en mas de 150 paises, consolidandose como un actor real en

el mercado de banda ancha fija y en servicios de conectividad para barcos,
aviones y zonas rurales. Pero Starlink ya no esta solo.

Amazon ha dado el salto con su proyecto, antes conocido como Kuiper y
recientemente rebautizado como Amazon Leo, subrayando que también se
basa en satélites de érbita baja. Con mas de 150 satélites en 6rbita y un
ambicioso plan para desplegar mas de 3,000, Amazon Leo busca integrarse
con la nube de AWS y ofrecer velocidades de hasta 1 Gbps, empezando
por clientes residenciales, PyMEs y sectores como aviacion, agricultura y
operadores de telecomunicaciones que quieran extender su huella a zonas
desatendidas. Europa, por su parte, apuesta por una estrategia hibrida.
Eutelsat, el tradicional gigante GEO, se fusioné con OneWeb para combinar
su flota geoestacionaria con una constelacion LEO de mas de 600 satélites
alrededor de los 1,200 km de altura, disefiada para ofrecer conectividad de
baja latencia a escala global. Y en el otro lado del tablero geopolitico, China
impulsa sus propias mega constelaciones, como Guowang, un proyecto
que prevé mas de 13,000 satélites LEO y variantes en érbita mas alta,
concebido expresamente como respuesta a Starlink y como infraestructura
de conectividad para su esfera de influencia econémica.

Como podran imaginarse, este “segundo aire” no es solo tecnoldgico, sino
también estratégico. El control de las constelaciones de comunicaciones se
ha vuelto un tema de soberania, seguridad nacional y competitividad eco-
némica. Los satélites ya no son inicamente antenas en el cielo; son parte
del tejido critico que sostiene la economia digital, la logistica, la defensa y la
vida cotidiana.

sle
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La transformacion digital basada en Inte-
ligencia Artificial comienza a consolidarse
como una herramienta operativa clave en
sectores estratégicos de América Latina,
particularmente en industrias intensivas en
logistica, recursos y planeacion, como la
construccion, el transporte y los servicios
financieros. En este contexto, soluciones
enfocadas en la optimizacion de procesos
estan ganando relevancia ante la necesidad
de reducir costos, mejorar la eficiencia y
responder a entornos operativos cada vez
mas complejos.

nas de suministro, mayor regulacién y una
demanda creciente por modelos productivos
mas sostenibles. Frente a este escenario, la
aplicacion de Inteligencia Artificial de Proce-
s0s, que combina algoritmos avanzados y
modelos matematicos para apoyar la toma
de decisiones en tiempo real, comienza a
ser adoptada por empresas de distintos
sectores.

obra, sino también disminuir la huella de carbono asociada al transpor-
te, un factor cada vez mas relevante para desarrolladores y proveedo-
res del sector.

La logistica y el transporte, tanto terrestre como portuario, represen-
tan otro frente clave. La escasez de personal, la congestion operativa
y la necesidad de mayor trazabilidad han impulsado la adopcion de
sistemas inteligentes que permiten coordinar flujos, asignar recursos
de forma eficiente y mantener la continuidad operativa en terminales,
patios industriales y centros de distribucion.

Uno de los ambitos donde esta tecnologia
ha mostrado impacto directo es la cons-
truccion, especialmente en la logistica del
hormigdn y materiales criticos. La optimiza-
cion de flotas, la planificacion dinamica de
entregas y la reduccién de tiempos muertos
permiten no solo mejorar la productividad en

En el sector financiero, el uso de plataformas basadas en IA se ha en-
focado en la gestion de riesgos, prevencion de fraudes y cumplimiento
normativo. La capacidad de anticipar patrones irregulares y adaptarse
a regulaciones locales resulta especialmente relevante en mercados
latinoamericanos, donde la digitalizacion de servicios financieros avan-
za con rapidez.

En los ultimos anos, la region ha enfrenta-
do presiones simultaneas: aumento en los
costos de operacion, disrupciones en cade-
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La aviacion y la industria automotriz tam-
bién figuran entre los sectores donde estas
soluciones estan encontrando aplicaciones
practicas, desde la gestion de recursos

en aeropuertos hasta la sincronizacién de
flujos logisticos en plantas de manufactura.
En estos entornos, la eficiencia operativa
tiene un impacto directo en costos, tiempos
y competitividad.

Un componente adicional que comienza a
cobrar importancia es la gestion inteligen-
te de la fuerza laboral. Herramientas que
automatizan la asignacion de turnos y con-
sideran variables como legislacién, estacio-
nalidad y disponibilidad de personal resultan
especialmente relevantes en paises donde
se discuten o implementan reducciones de
jornada laboral. Para las empresas, antici-
par escenarios criticos y equilibrar produc-
tividad con bienestar laboral se vuelve una
necesidad estratégica.

Desde una perspectiva regional, la ex-
pansién de estas tecnologias refleja una
tendencia mas amplia: la Inteligencia Arti-
ficial deja de ser un recurso experimental
para convertirse en un habilitador operativo
en sectores tradicionales. En un contexto
donde la competitividad depende cada vez
mas de la eficiencia, la automatizacion y la
sostenibilidad, la adopcién de soluciones de
Process Al se perfila como uno de los ejes
que marcaran el rumbo de la transformacion
industrial en América Latina durante los
préximos anos.
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DUAL 220V/440V I N D USTR IAL
corrieNTE DE 500 A
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INCLUYE:
FLUXOMETRO, CARETA, CEPILLO JUEGO DE CABLES
PORTA ELECTRODOS Y ANTORCHA

Mas informacion: @ (229) 286 9300 contacto@korei.com.mx

EL GUARDIAN
HYUNDAI DE TU HOGAR:

CON SELLg D

CALj

EL TANQUE
ESTACIONARIO

El tanque estacionario Cytsa es el pilar invisible que
sostiene la comodidad diaria de tu hogar. Mas que un
deposito de gas LP. es el guardian de tu segundad y la
fuente de energia para tu vida :

cotidiana. Nos enorgullece contar

con fabricas 100% mexicanas que no

solo cumplen con los mas altos

estandares de ingenieria, sino que

también son pioneros en la adopcion

de energias ecosustentables en sus

procesos de manufactura.

Esta dedicacion a la excelencia no es nueva: es la
continuacion de una herencia de mas de 80 arnos de
calidad y experiencia que se traduce en un producto
robusto, confiable ¥ con una durabilidad superior.
Elegir esta tecnologia es invertir en la tranquilidad que
solo puede ofrecer un producto forjado bajo rigurosas
normativas nacionales e internacionales, siempre con
el compromiso de minimizar nuestro impacto
ambiental.

VIDA UTIL Y LA IMPORTANCIA
DE LA REVISION PERIODICA

Si bien la ingenieria mexicana garantiza un producto
de primera, es vital que, como usuarios, seamos
responsables de su cuidado. La vida util promedio de
un tanque estacionario de gas LP se estima en 10 afos.
Al acercarse o superar esta década, es indispensable
consultar al fabricante o a un experto certificado para
evaluar si requiere ser reemplazado por uno nuevo,
asegurando asi que tu instalacién siga cumpliendo con
los codigos de sequridad mas actuales.

La clave de la seguridad reside en la revision periddica
de tus valvulas. Estos componentes, aungue peguenos,
son criticos para prevenir fugas. Recomendamos
encarecidamente una inspeccion técnica profesional al
menos una vez al afo. Un técnico podra verificar el

estado del regulador, la tuberia v, sobre todo, que las
valvulas de llenado y servicio sellen correctamente.

MEK!CA Aﬂ

IPS

SENCIALES
E SEGURIDAD
Y MANTENIMIENTO
PARA LA

EPOCA,DE

PROTECCION CONTRA EL HIELO:

Evita que el hielo o la nieve se acumulen directamente sobre el
cuerpo del tanque, las valvulas o el regulador. La exposicion
constante y el deshielo pueden acelerar la corrosion o danar las
juntas.

VENTILACION DESPEJADA:

Aseglurate de que no haya obstidculos (como plantas secas,
escombros o nieve) que bloqueen la ventilacion alrededor del
tangue. Una buena circulacion de aire es vital para la seguridad.

INSPECCION VISUAL RAPIDA:

Observa el tangue regularmente en busca de signos de oxido
significativo o danos fisicos en la pintura protectora. De encontrar
algo, contacta a tu proveedor para una evaluacion.

ALERTA OLFATIVA:

S5i en algin momento percibes el fuerte clor a gas [gque es
anadido intencionalmente y huele a azufre o huevo podrido),
cierra inmediatamente la valvula de servicio principal del tangque
y llama a emergencias o a tu proveedor de gas.

iNunca intentes encender o apagar luces
o aparatos eléctricos!

Al seguir estos sencillos pasos de mantenimiento, garantizas que
la calidad inherente del producto mexicano te brinde seguridad
y eficiencia por muchos afos,
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Una colaboracién de: Diego Augusto Cerda y Revista De Preferencia Ferretera



UENTRO
FERRETERD

EL EVENTO QUE REUNE A DISTRIBUIDORES, FABRICANTES Y LIDERES
DE LA INDUSTRIA EN UN ENTORNO UNICO.

NETWORKING DE ALTO NIVEL
CON TOMADORES DE DECISIGN

EXHIBICION DE MARCAS LIDERES
Y SOLUCIONES INNOVADORAS
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AGENDA DE CONFERENCIAS
Y PANELES CON ESPECIALISTAS

OPORTUNIDAD DE NEGOCIOS
EN UN DESTINO ATRACTIVO
VISUALES SUGERIDOS
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CMIC - VALMEX
FERRESHOW - INGUSA

QUALY CONSULTORES - DINAMICA FERRETERA
BUSINESS INSIGHTS - HYUNDAI
SCHNEIDER ELECTRIC - MATERIALES SAN CAYETANO
URREA HERRAMIENTAS EXPRESS

SEGROVE CORPORATE

EVENTS

EXPO NACIONAL FERRETERA

REED EXHIBITIONS

MIKELS

INDUSTRIAS TAMER

ENCUENTRO FERRETERO

PRESENCIAS
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Ferretero, Electrico y Construccion
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LIDERAZGO, VISION Y COMPROMISO

‘ CON LOS SECTORES FERRETERO, ELECTRICO Y DE LA CONSTRUCCION.






