











Construccion formal

fortalece al pais

La industria de la construccidn se consolida
como uno de los sectores mas relevantes en
el crecimiento econdmico y la movilidad social
en México. Asi lo afirmé el Mtro. Luis Méndez,
presidente nacional de la Camara Mexicana
de la Industria de la Construccién (CMIC), al
presentar un balance del primer trimestre de
2025, subrayando el papel estratégico que
este sector desempefia en la generacion de
empleo digno, el desarrollo sostenible y la
estabilidad laboral.

Segun cifras compartidas por la CMIC, al
cierre del primer trimestre del afio, la construc-
cion empleo a 4.6 millones de personas, lo que
representa el 7.9% del total nacional. Ademas,
es el quinto generador de riqueza en el pais,

al aportar el 6.9% del Producto Interno Bruto
(PIB). Estos datos consolidan al sector no solo

como una fuente de empleo masiva, sino como
un engranaje fundamental de la economia
nacional.

El presidente de la CMIC también enfatiz6
que, a pesar de ser considerada una industria
de alto riesgo, la construccion ha logrado
reducir de manera significativa los incidentes
laborales. Actualmente, concentra solo el 7.2%
de los riesgos de trabajo, ubicandose como la
segunda actividad econdmica con menor inci-
dencia en este rubro. Esto, sefiald, es reflejo
del avance en la implementacion de protocolos
de seguridad y capacitacion continua.

Respecto a la propuesta de reduccion de la
jornada laboral a 40 horas semanales, la CMIC
advirtié sobre el posible impacto en los costos
de operacion para las empresas constructoras,

estimando un aumento del 21% en el costo
laboral. Por ello, hizo un llamado al Gobierno
Federal para que el proceso sea acompafia-
do por politicas publicas equitativas, como
incentivos fiscales, acceso a financiamiento,
programas de formacion y apoyos especificos
para las pequefias y medianas empresas.

“La dignificacion del empleo no solo protege a
las personas, sino que fortalece a las empre-
sas y al pais entero. Un empleo digno es aquel
que evoluciona con el tiempo y dignifica a
quien lo ejerce”, declard Luis Méndez.

En este sentido, la Camara impulsa, a través
del ICIC, el ITC y el FIC, esquemas de capa-
citacion técnica y profesional para miles de
trabajadores que buscan una mejor calidad de
vida y una carrera estable en el sector.



Exportaciones
mexicanas

crecen pese
a Incertidumbre

Por: Sergio A. Iglesias Rodriguez
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En medio de un contexto internacional tenso, marcado por las
recientes advertencias del presidente Donald Trump sobre la
imposicion de nuevos aranceles a productos mexicanos —como
parte de su estrategia electoral y presion comercial—, México logro
un crecimiento del 3.6% en sus exportaciones durante el primer
trimestre de 2025, de acuerdo con datos del INEGI.

Este incremento no solo refleja resiliencia econémica, sino
que también confirma el peso estratégico que ha ganado el
pais como plataforma de manufactura y proveeduria confiable
para Norteamérica, especialmente en un momento en que las
cadenas de suministro globales siguen en proceso de reconfi-
guracion por el fenéomeno del nearshoring.

Con un valor total de 133 mil 625 millones de ddlares, las exporta-
ciones representan mucho mas que un ingreso externo: son una
valvula de oxigeno para multiples industrias nacionales, incluyendo
las de materiales de construccion, ferreteria, equipos eléctricos y
electronicos, todos ellos integrados en los productos que México
vende al exterior, principalmente a Estados Unidos.

El sector manufacturero, responsable del 90.6% de las exportacio-
nes, involucra una amplia red de empresas proveedoras, muchas
de ellas pequefias y medianas, que fabrican desde tornillos y
valvulas hasta maquinaria, productos eléctricos, herramientas y
acabados. Estas empresas —frecuentemente clientes y actores
dentro del canal ferretero y de construccion— se ven beneficiadas
directa o indirectamente por este dinamismo exportador.

Seis entidades concentran casi el 60% de las exportaciones: Chi-
huahua, Coahuila, Nuevo Leon, Baja California, Tamaulipas y Jalis-
co. Todos son estados con fuerte presencia industrial, pero también
con una cadena logistica articulada que integra a distribuidores

de materiales, contratistas, ferreterias y especialistas técnicos. En
otras palabras, el crecimiento de las exportaciones no solo impacta
a las grandes ensambladoras, sino que reactiva la demanda de
materiales y servicios técnicos en toda la cadena de suministro.

En particular, Chihuahua y Jalisco destacan
con aumentos anuales del 27.5% y 25%
respectivamente. Jalisco, por ejemplo, tiene
un ecosistema robusto de electronica y
tecnologias aplicadas a la construccion, lo
que amplifica el impacto econémico.

Aunque la mayoria de los productos van a
Estados Unidos (més del 80% del total), la
dependencia de ese mercado sigue siendo
un punto vulnerable. Las declaraciones
recientes de Trump sobre imponer aranceles
a las importaciones mexicanas, en caso de
volver a la presidencia, generan incertidum-
bre. Si se concreta una medida de ese tipo,
industrias que hoy prosperan gracias a la
integracion regional podrian verse afectadas
en costos, flujos logisticos y empleos.

Por eso, la diversificacion de mercados
y el fortalecimiento de la competitivi-
dad interna siguen siendo prioridades
estratégicas. Para sectores como el de la
construccion y ferreteria, que dependen
del crecimiento industrial y la demanda
de infraestructura, mantener un flujo
constante de exportaciones significa
también asegurar inversion, empleo y
expansion de servicios.

El desempefio exportador de México en este
primer trimestre del afio envia una sefal de
confianza al mundo: somos un socio confia-
ble, productivo y estratégico. Sin embargo,
el panorama politico y comercial obliga a la
industria nacional a estar alerta, a reforzar
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sus capacidades productivas y a sostener
la colaboracidn entre todos los eslabones:
fabricantes, distribuidores, proveedores de
materiales y centros de capacitacion.

En este contexto, el crecimiento de las
exportaciones no solo debe celebrarse como
una buena cifra econdmica, sino entenderse
como una oportunidad para blindar a la
economia nacional, sostener el dinamismo
del sector ferretero y constructor, y prepa-
rarse para escenarios mas complejos donde
la eficiencia, la calidad y la capacidad de
adaptacion seran determinantes.

Panorama Exportador de México
1er Trimestre 2025

Fuente: INEGI | Elaboracion: Revista De
Preferencia

Crecimiento Total

©133,625 MDD en exportaciones
©+3.6% respecto al mismo trimestre de
2024

¢Qué exporta México?

(Participacion del total)

e\/ehiculos y autopartes: 36.5%

eEquipos de computo y comunicacion: 19%
e Aparatos eléctricos: 6.2%

eProductos quimicos: 3.3%

e|ndustria alimentaria: 3.1%

e Agropecuarios (aguacate, tomate, carne,
cerveza): 4.1%

eMineria: 5.3%

¢ A donde exportamos?

eEstados Unidos — Mas del 80% del total
eCanada

eAlemania

oChina

eJapon

eBrasil

Estados lideres en exportacion
(Participacién nacional)

e Chihuahua: 16%

e Coahuila: 11.8%
eNuevo Leon: 9.9%
eBaja California: 9.4%
eTamaulipas: 6.4%

e Jalisco: 6.3%

Mayores crecimientos anuales:

eChihuahua: +27.5%

e Jalisco: +25%

eYucatan: +22.9%

eColima y Zacatecas también en ascenso

¢Por qué importa?

eFortalece la industria nacional

eGenera empleos y divisas

ePosiciona a México como socio clave de
Norteamérica

eRefuerza el potencial de estados emer-
gentes
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Soluciones de plomeria sustentables
y de alta calidad

Revista De Preferencia presenta en exclusiva la estrate-
gia de expansion de una empresa con casi 90 afios de
experiencia

“México tiene sentido”, afirmé Wood, al destacar que el
pais representa un paso logico para su expansion, tanto
por su tamafio como por el creciente interés en tecno-
logias libres de plomo y sustentables. “La mayoria de
nuestros productos estan libres de plomo, lo cual es mas
saludable para las familias y fomenta un entorno mas
sostenible. Por eso, México es nuestro siguiente paso
natural”, subrayd.

Con una gama de productos que cubre distintas necesi-
dades y rangos de precio —desde sus lineas premium
fabricadas en EE. UU. hasta opciones mas accesibles
con los mismos estandares de calidad—, Arrowhead
pretende convertirse en un jugador dominante en el
mercado mexicano. Ademas, mantiene planes de ampliar
su portafolio para atender el sector agricola y de riego,

lo que abre nuevas posibilidades de colaboracion con
distribuidores y ferreteros locales.

Finalmente, Wood hizo un llamado directo al gremio
ferretero: “Queremos conocerlos, colaborar y crecer con
México. Estamos aqui para quedarnos”.
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Reinventando el canal ferretero:

cuatro dias de estrategia, networking y convivencia en Vallarta

Cornejo, directora de Promocion de desarrollo econdémico y turismo del
ayuntamiento de Puerto Vallarta, otorgd a los asistentes el titulo de Visi-
tantes Distinguidos. Mas tarde, el cronista de la ciudad, Moisés Herndndez
ofreci una charla inolvidable titulada Historia Viva, un recorrido por los
acontecimientos que han dado forma a esta ciudad costera.

La primera sesién plenaria se abrié con una conferencia magistral titulada
El canal ferretero ante las tensiones globales, a cargo de José Gerardo
Tajonar Castro, presidente de ANIERM, quien analizé el papel del canal
ferretero en medio de las tensiones geopoliticas y los desafios comerciales
impuestos por las politicas de Donald Trump. Su mensaje fue claro: el mo-
mento de importar y exportar con inteligencia es ahora, y el sector ferretero
tiene un papel clave que jugar.

Del 26 al 29 de junio, la costa de Puerto Vallarta se convirtié en

el lugar donde el sector ferretero encontrd inspiracion, negocio y
comunidad. La cuarta edicion del Encuentro Ferretero reunié a mds
de 100 profesionales de todo el pais, entre empresarios, distribui-
dores, fabricantes, lideres de opinion y aliados estratégicos en un
evento que fue mucho mds que una convencién bajo la tematica
“Oportunidades y retos ante la nueva realidad comercial interna-
cional”.

Desde el registro inicial hasta la cena de clausura, cada momento
se vivid con intensidad, calidez y propdsito. La jornada inaugural
comenzd con una caminata por el malecén que ofrecidé un recorrido
emocional por el corazén de Vallarta. Luego continud con un coctel
rompehielos, donde Sergio Iglesias Reynel, fundador de Revista De
Preferencia, dio la bienvenida formal. La Lic. Alejandra Cornejo
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En el bloque de Modelos que inspiran le siguid la presentacion de Dind-
mica Ferretera con un esquema disruptivo que capturé la atencién de los
asistentes. En la Vitrina de Marca, Oatey compartio sus buenas practicas
comerciales, mientras que Schneider Electric e Industrade presentaron
capsulas comerciales cargadas de innovacion y eficiencia. Posteriormente,
el carrusel de networking facilité mas de 100 encuentros cara a cara, donde
se intercambiaron ideas, contactos y oportunidades de negocio.

El Encuentro Ferretero Vallarta 2025 conté con la participacion de distri-
buidores ferreteros provenientes de diversas regiones del pais, incluyendo
Chihuahua, Hermosillo, Puebla, Estado de México, Ciudad de México,
Leo6n, San Miguel de Allende, Cancin, Xochimilco, Monterrey, Guada-
lajara, Guadalupe y San Nicolds, entre otros. Esta notable representacion
geogriéfica fortalecio el intercambio de experiencias, amplié redes de
contacto y posiciond el evento como un punto de convergencia estratégico
para el canal ferretero en México.

La tarde se tiné de azul mar y arena con actividades de playa y alberca,
mientras la gastronomia vallartense deleitaba a los asistentes. La jornada
concluy6 con una cena temdtica que reforzé los lazos creados durante el
dia.

Actividades del sector
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El segundo dia apunt6 al futuro con una mirada incluyente. La
presidenta nacional del Consejo Coordinador de Mujeres Empre-
sarias (CCME), Norma Ramirez Hinojosa, ofrecid la conferencia
La inclusién femenina como fortaleza competitiva. Mds adelante,
San Cayetano Express compartié su experiencia como modelo de
franquicia exitosa. En la Vitrina de Marca, Coflex presentd innova-
ciones evolutivas para el profesional de la plomeria.

Las cadpsulas comerciales continuaron con Solupatch y Garcia Sa-
ravia Herramientas, dos marcas que sorprendieron con soluciones
précticas. El networking volvié con fuerza y entusiasmo, mientras
en las dreas recreativas los asistentes disfrutaban de un clima

inmejorable.

La cena de clausura fue una celebracion cultural y emocional. El
Ballet Folclérico Xiutla ofrecié un espectdculo vibrante con nifios
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gastronomia, cultura y hospitalidad. Queremos que se sientan bienvenidos

) ey i Por su parte, Eduardo Madrigal, de Oatey, des-
y vivan una experiencia tinica”.

tacé la expansion del portafolio: “Hoy no solo
ofrecemos cementos, sino mas de 23 lineas de
productos especializados. Donde fluya el agua, ahf
estaremos”.

Voces del Encuentro

En entrevistas exclusivas para Revista De Preferencia, figuras clave
compartieron sus impresiones. Gerardo Tajonar, de ANIERM, asegurd:
“Estamos ante una gran oportunidad. México es un pais estratégico para
importar, exportar y crecer como gremio. No hay que dejar pasar esta
coyuntura global”.

Rafael Miyar, CEO de Industrade, propuso un
nuevo canal comercial: “Nuestros productos de hi-
dratacién han sido muy bien recibidos. Queremos
trabajar de la mano con las ferreterias para llevar

salud y rendimiento a los trabajadores del pais”.
Félix Enriquez, de Coflex, present? el sistema de tuberia flexible PEX

ProAgua: “Es una solucién amigable, segura y fécil de instalar que
optimiza costos y tiempo. Estamos muy contentos con la respuesta de los
ferreteros”.

Y desde la trinchera de los distribuidores, Angel
Armando Garduno Prado, de Ferretera Prado,
compartid: “Es mi primera vez en el Encuentro
Ferretero, y ha sido una experiencia transforma-
dora. Este tipo de eventos elevan los negocios a
otro nivel”.

Entre abrazos y promesas de reencuentro, los asis-
tentes partieron con la certeza de haber sido parte
de algo mds grande: una red que se fortalece, un
canal que evoluciona y un gremio que avanza.

y jovenes ejecutando bailes regionales de alta calidad. Durante la
noche se entregaron reconocimientos a los ganadores de los torneos
deportivos y lddicos y los premios otorgados por los patrocinado-
res: Dominé (Schneider Electric); Voleibol (Solupatch); Juegos de
mesa (Oatey); Casino (Coflex).

La comunidad ferretera vibré con musica, brindis, risas y proyectos
futuros.

Puerto Vallarta: anfitrién de excelencia
Durante todo el evento, el destino fue un protagonista silencioso
pero esencial. La Lic. Alejandra Cornejo Cornejo, directora de

Promocién de desarrollo econdmico y turismo del ayuntamiento
de Puerto Vallarta, destacé: “Puerto Vallarta les ofrece naturaleza,
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Con mds de 200 encuentros
de networking, innovacio-
nes compartidas, alianzas
estratégicas y una atmosfera
de crecimiento colectivo, el
Encuentro Ferretero Nacional
2025 cerr6 su edicién como
un referente para el sector. La
semilla ya estd sembrada y la
mirada apunta con entusias-
mo a la edicién 2026.
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Autoconstruccion

con manos femeninas

En las laderas de Cuautepec, los callejones de Ecatepec o los limites polvorientos
de Chalco, hay una transformacion urbana que ocurre lejos de los reflectores y de
las politicas publicas: mujeres que, con palas, cemento y una determinacion feroz,
estan levantando su patrimonio desde cero. En un pais donde 8.5 millones de
viviendas presentan rezago habitacional y el acceso a una casa propia es cada vez
mas inalcanzable, la autoconstruccion —y mas aln, la autoconstruccién liderada
por mujeres— se ha convertido en una respuesta urgente al abandono institucional.

En lo que va de la década, un fendmeno silencioso ha cobrado fuerza: madres
solteras, viudas y jefas de familia han tomado en sus manos la tarea de construir,
ampliar o mejorar sus hogares, muchas veces sin asistencia técnica, financiamiento
ni reconocimiento oficial. En palabras de Norma, madre de tres, cuya casa en obra
negra se levanta cada fin de semana con esfuerzo propio: “No sé de planos, pero si
sé que mis hijos necesitan un techo digno”.

De acuerdo con cifras del INEGI, 64 % de las viviendas en México han sido cons-
truidas de forma no profesional, y una parte considerable de esas construcciones
hoy tienen rostro femenino. Esta tendencia no solo refleja la precariedad del siste-
ma de vivienda formal, sino también la capacidad de agencia de mujeres que ya no
solo administran el hogar: lo disefian, lo construyen y lo protegen.

El fenémeno se da principalmente en las periferias urbanas donde el mercado
formal no llega: colonias como Tlahuac, Nezahualcoyotl o Teoloyucan, donde la
escasez de vivienda accesible se enfrenta con creatividad, autogestion y mucha
carga fisica.

La autoconstruccion femenina no es solo un acto econoémico. Es, en muchos sen-
tidos, un acto politico y cultural. Cada bloque colocado, cada pared levantada sin
ayuda profesional es también una afirmacion de autonomia. La falta de acceso a
crédito, la informalidad laboral y la exclusion estructural no han detenido a miles de
mujeres que levantan sus casas a ritmo de tandas, ventas de comida o préstamos
entre vecinas.

“Estan reinventando la manera de tener su propio hogar”, afirma la Lic. Ma. Fernan-
da Montoya, Gerente de Relaciones Institucionales de Materiales San Cayetano
Express, una empresa que ha sabido leer este cambio desde el territorio.

En este auge de mujeres constructoras, algunos actores del sector privado han
jugado un papel crucial, aunque poco documentado. San Cayetano Express, con
mas de 27 afios de experiencia y ocho sucursales en zonas clave del Valle de
México, ha enfocado su modelo a quienes construyen por etapas: desde la venta
de un solo bulto de cemento hasta paquetes integrales de materiales.

Ademas, ha impartido més de 200 capacitaciones gratuitas a personas sin expe-
riencia profesional en la construccidn, muchas de ellas mujeres. “Ellas llegaban
solas, hacian los calculos, tomaban decisiones. Asi que entendimos que teniamos
que adaptarnos y acompaiiarlas sin prejuicios”, relata Montoya.

Su apuesta va mas alla de la venta: es una forma de acompafiar procesos de
vivienda autogestionada con conocimiento, logistica y acceso a materiales sin
intermediarios.

18 Actividades del sector

MATERIALES®*

SAN CAYETANOD

SEXPRESS

Algunos beneficios
de la franquicia:

o Damos capacitaciones gratuitas a N W
los clientes para que hagan un - e
buen uso de sus materiales. @@ ; = B

@ No obligamos a nuestros h

clientes a tener un minimo | — _ -
de compra. | |

@ Ofrecemos pruebas de
materiales gratuitas.

@ Generamos andlisis de obrade la
mano de NOVACERAMIC Y
MEZCLA BRAVA

@ Hacemos entregas en toda
CDMX y Area Metropolitana




reconoce

la lealtad del canal ferretero con premios

Mas que una expo, Ferreshow 2025 reafirmé su apuesta por fortalecer
relaciones comerciales con distribuidores y ferreteros

Durante la clausura del evento, se celebro la ya tradicional Gran Rifa
Ferretera, una iniciativa que premia directamente el involucramiento de
los asistentes con los expositores. El objetivo, segln los organizadores,
es generar un ecosistema de confianza y reciprocidad que incentive a
los visitantes a realizar compras estratégicas y a las marcas a mante-
nerse cercanas a sus clientes reales.

Entre los ganadores destacados de esta edicion estuvo Rogelio
Balderas, visitante independiente que se hizo acreedor a un paquete

de productos ferreteros valuado en mas de $20,000 pesos. La entre-
ga simbdlica del premio se realiz6 el pasado 19 de junio durante la
Asamblea Mensual Ordinaria de la Asociacion de Ferreteros de Nuevo
Leon, consolidando asi la vinculacion del evento con las organizaciones
gremiales del sector.

Otro reconocimiento mayor fue para Julissa Davila y Jorge Esquivel,
representantes de Ferreteria Montes, quienes recibieron en su negocio
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un premio valorado en mas de $50,000 pesos en mercancia ferretera.
La entrega, realizada el 24 de junio, simboliz6 la importancia del canal
ferretero minorista como eje clave en la cadena de distribucion del pais.

Proyeccion hacia 2026

Mas alla de los premios, el mensaje de fondo es claro: Ferreshow no es
solo una vitrina comercial, sino un evento con visién a largo plazo que
busca generar comunidad, reforzar alianzas y premiar el esfuerzo diario
del ferretero.

La proxima edicion ya tiene fecha confirmada: del 3 al 5 de junio de
2026, nuevamente en Cintermex, Monterrey. Segun los organizadores,
se perfila una edicién alin mas robusta, con mas expositores, nuevas
dinémicas y oportunidades para generar negocio real. “Queremos que
cada visita a Ferreshow represente un retorno tangible, ya sea en cono-
cimiento, relaciones o directamente en inventario”, comentaron fuentes
cercanas al comité organizador.
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tesa y ZEISS apuestan por la holografia industrial
para transformar la industria automotriz

La alianza marca un paso decisivo hacia la produc-
cién masiva de parabrisas con pantallas hologréfi-
cas integradas

Las empresas tesa y ZEISS anunciaron una alianza
estratégica que promete cambiar el rumbo de

la tecnologia aplicada a la industria automotriz:
ambas compafiias uniran fuerzas para industrializar
peliculas hologréficas funcionales a gran escala,
con especial énfasis en su integracion en parabrisas
inteligentes.

El acuerdo sienta las bases para llevar al mercado
soluciones de visualizacion transparente, una
innovacion que podria reemplazar los sistemas
tradicionales de pantallas y proyectores dentro del
vehiculo, al proyectar informacion directamente
sobre el parabrisas. Esta tecnologia no solo busca
ahorrar espacio y reducir peso, sino también
mejorar la experiencia visual y de conduccion, al
brindar informacién util tanto a conductores como
a pasajeros sin necesidad de desviar la mirada del
camino.

22 Actividades del sector

Una alianza de expertos para escalar la innovacion
La clave del proyecto reside en la combinacion del
liderazgo de ZEISS en microdptica con la expertise
de tesa en adhesivos industriales de alto rendimien-
to. Esta sinergia permitira la replicacion confiable de
componentes hologréficos 6pticos sobre superficies
transparentes, como el vidrio automotriz, lo cual
representa un desafio técnico de gran complejidad.

Para tesa, que ha sido un socio clave en los secto-
res automotriz y electronico durante décadas, esta
colaboracion refuerza su posicion como proveedor
estratégico de soluciones de nueva generacion.
“Con ZEISS, contamos con un lider tecnologi-

co global a nuestro lado; esperamos colaborar
estrechamente y desarrollar proyectos innovadores
para nuestros clientes”, afirmé la Dra. Ingrid Sebald,
miembro del Consejo de Tecnologia de tesa.

Por su parte, ZEISS también considera esta
alianza un hito para llevar la holografia al siguiente
nivel. “Estamos sentando las bases para llevar la
innovacion hologréfica al mercado de forma esca-
lable y econdmicamente viable”, declaré Roman
Kleindienst, vicepresidente ejecutivo de ZEISS
Microoptics.

El futuro del automavil es transparente y proyectado
Esta colaboracion no solo responde a la tendencia
creciente de vehiculos més inteligentes y conecta-
dos, sino que también posiciona a ambas marcas
en la vanguardia de las tecnologias de visualizacion
para el transporte del futuro. A medida que los
parabrisas se convierten en plataformas de comuni-
cacion, seguridad y entretenimiento, el desarrollo de
soluciones dpticas precisas, ligeras y funcionales se
vuelve clave para el avance del sector.

Ademas de su potencial en la industria automotriz,
esta tecnologia podria abrir puertas en otras areas
como arquitectura, movilidad urbana y electrénica
de consumo, donde las superficies transparentes
también pueden convertirse en interfaces inteligen-
tes.

Con esta apuesta conjunta, tesa y ZEISS no solo
reafirman su compromiso con la innovacion, sino
que anticipan un nuevo estandar tecnoldgico para
productos que hoy todavia parecen futuristas, pero
que pronto podrian convertirse en parte de nuestra
vida cotidiana.

Durante las tormentas
eléctricas, protege

tus dispositivos
desconectandolos

de la corriente eléctrica
para evitar danos.
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ante el nuevo clima

Tormentas intensas encienden alertas: energia de respaldo, clave
para proteger hogares e industrias en México

Generac responde con soluciones fabricadas en el pais ante un
clima cada vez mas extremo

En medio de una temporada de ciclones mas activa de lo habi-
tual, con fendmenos como la tormenta tropical Erick afectando ya
al Pacifico mexicano, México se enfrenta a un escenario de emer-
gencia climatica creciente. Durante 2024, el pais registro algunos
de los mayores impactos econdmicos a nivel mundial derivados
de desastres naturales, con pérdidas que representaron el 30%
de los 368 mil millones de délares estimados globalmente.

Estos eventos no solo dejaron dafios materiales, sino que pusie-
ron en jaque la infraestructura eléctrica, afectando desde hogares
hasta industrias completas. En este contexto, la energia de res-
paldo ha dejado de ser un lujo para convertirse en una necesidad
esencial para la seguridad, salud y operatividad del pais.

La empresa Generac, especializada en soluciones de energia, ha
redoblado esfuerzos para atender el mercado mexicano con una
oferta de generadores fabricados localmente, enfocados en tres
sectores clave: residencial, comercial e industrial.

“En un entorno donde el clima es cada vez mas impredecible,

estar preparados no es solo una precaucion, es una necesidad”,
sefiala Fernando Velasco, director general de Generac México.

24 Qué hay de nuevo

Desde generadores portéatiles de 1,000 watts hasta soluciones
industriales de 3,200 kilowatts, la compafiia ofrece equipos
disefiados para mantener en funcionamiento sistemas vitales: re-
frigeracion, bombas de agua, iluminacion, dispositivos médicos y
mas. En un pais con alta exposicion a tormentas, lluvias intensas
y huracanes, contar con un respaldo eléctrico es también una es-
trategia para mantener la estabilidad emocional y social durante
contingencias.

Una encuesta realizada por Research Land del Grupo UPAX
reveld que mas del 50% de los mexicanos consideran que el pais
no esta preparado para enfrentar la temporada de huracanes.
Entre las principales causas estan la falta de cultura preventiva,
escasez de recursos gubernamentales y debilidad en infraestruc-
tura.

Frente a este panorama, la inversién en soluciones resilientes

como los generadores eléctricos cobra especial relevancia, no
solo para reducir pérdidas, sino para garantizar la continuidad

operativa de sectores estratégicos, como el de la construccion,
hospitales, tiendas de autoservicio o pequefias empresas.

La tormenta tropical Erick es solo el inicio de lo que el Servicio
Meteoroldgico Nacional anticipa como una temporada inusual-
mente activa, elevando la urgencia de prepararse con tecnologia
confiable. Generac, con presencia en tiendas de retail y distri-
buidores autorizados, se posiciona como un aliado clave para
familias, empresas y gobiernos que buscan prevenir antes que
lamentar.
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gue iluminay protege

En un momento en que el mercado automotriz se ha
inundado de productos LED de bajo costo y cues-
tionable calidad, OSRAM —lider internacional en
soluciones de iluminacién automotriz— esta apos-
tando por una estrategia clara: combinar tecnologia
de punta, calidad comprobada y accesibilidad. Su
linea de halégenos Cool Blue Intense y Cool Blue
Next Generation se posiciona como una alternativa
confiable frente al auge de LEDs econdmicos que,
aunque atractivos en precio, fallan en desempefio y
durabilidad.

Pero mas alla de la comparacion técnica, OSRAM
apunta hacia un valor que cada dia cobra mas peso
entre los conductores: la seguridad al volante, espe-
cialmente en condiciones climatolégicas adversas.

En esta temporada de lluvias y neblinas intensas en
gran parte del pais, la empresa ofrece un portafolio

integral que va desde luces principales y auxiliares

hasta limpiaparabrisas de nueva generacion, con el
objetivo de proteger vidas y mantener el control del

vehiculo en todo momento.

Halégenos que compiten con los LED, sin per-
der compatibilidad

Los focos Cool Blue Intense y Cool Blue Next
Generation no solo ofrecen hasta un 120% mas de
brillo que los halédgenos estandar, sino que logran
una temperatura de color de hasta 5000°K, similar a
la de los LED de alta gama, sin deslumbrar a otros
conductores ni requerir adaptaciones adicionales en
el vehiculo.

Ademas, estos focos destacan por:

e Ser compatibles con el sistema original del
vehiculo (facil instalacion)

e Superar en potencia (1000-1500 limenes) a los
halégenos tradicionales

e Estar fabricados con materiales mas robustos
que los LED econémicos

Esto los convierte en una solucion especial-
mente atractiva para quienes buscan mayor
visibilidad y durabilidad sin incurrir en los
riesgos de una mala instalacién o productos de
baja calidad.

seguridad al volante, especialmente
ondiciones climatolégicas adversas

OSRAM también refuerza su oferta ante uno de los

retos mas comunes y peligrosos del manejo diario: la
conduccién en condiciones climaticas severas. En estos
escenarios, contar con un sistema de iluminacion eficiente
no es solo comodidad: es supervivencia.

La marca ofrece:

e lluminacion principal: con opciones haldgenas, LED o
de xendn para cualquier tipo de vehiculo

e lluminacién complementaria LED: barras, cubos y
luces de niebla para mejorar el desempefo en climas
extremos o caminos off-road

e Luces auxiliares: direccionales, cuartos y luces trase-
ras en versiones incandescentes, halégenas o LED, todas
en estandar OEM

e Limpiaparabrisas OSRAM: versatiles, resistentes
y compatibles con multiples modelos, esenciales para
mantener una vision clara

A diferencia de las marcas emergentes que apuestan por
el precio, OSRAM integra innovacion, respaldo técnico
y compromiso con la seguridad, convirtiendo su portafo-
lio en una herramienta de confianza tanto para automovi-
listas como para mecanicos, instaladores y distribuidores
del sector ferretero.

Para conocer mas sobre sus productos y soluciones, se
puede visitar: www.tienda.osram.com.mx




; Sabias que al caminar

puedes generar energia eléctrica?

Por: Roberto Dominguez Franco

iSi has leido bien! La nueva tecnologia piezoeléctrica
convierte cada paso en una pequefia cantidad de energia,
en las calles de Tokio una de las ciudades mas transitadas
del mundo se han instalado azulejos piezoeléctricos, que
transfieren las pisadas de las personas en electricidad.

Este pais asiatico ha encontrado una sorprendente forma
de generar energia limpia, transformando los pasos de los
peatones en electricidad. Japon ha dado un paso literal
hacia un futuro sostenible. Todos sabemos que tienen una
urbanizacion masiva, altamente urbanizada.

Qué hay den

La clave esta en la escala

Uno de los mejores ejemplos esta en la estacion de tren
Shibuya de Tokio, lugar emblematico por donde pasan
mas de un millon de personas al dia.

En areas de alto trafico peatonal se instalaron baldosas
piezoeléctricas y la electricidad generada por los viajeros
se utiliza para alimentar luces LED decorativas, paneles
informativos, sistemas de sefializacidn y cargadores USB
en lugares publicos.

También en centros comerciales como el de Plaza Omo-
tesando Harajuku que ha incorporado esta tecnologia en
sus accesos y escaleras, por donde la energia generada
se usa para alimentar parte de la iluminacion del edificio,
demostrando la eficiencia urbana y el compromiso con la
ecologia.

Otro caso es la emblematica Expo de Osaka, donde se
instalaron pasillos completos con piezoeléctricos para
demostrar cdmo un evento masivo podria abastecer parte

Asi es un solo paso
es capaz de encender
10 focos LED
durante 20 segundos.

de la demanda energética, gracias al movimiento natural
de las personas por los pasillos.
Japdn implementa la tecnologia piezoeléctrica

El aeropuerto de Narita, en las &reas donde hay mayor
flujo los viajeros generan con sus pasos parte de la
iluminacion de las instalaciones. Ya fue probado en
festivales, estaciones del metro y hasta en estadios de
futbol, parte de la iluminacion es generada por los pasos
de los asistentes.

La tecnologia piezoeléctrica aprovecha una fuente de
energia limpia, constante e inagotable - el movimiento
humano - que no requiere de combustibles fésiles, ni
grandes instalaciones, no depende del clima, como la
energia edlica o solar. Fuente: https://economiasustenta-
ble.com/noticias/
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*Walter Trujillo Diaz

Ingeniero en cibernéticay sistemas Computa-
cionales egresado de la Universidad La Salle

con estudios en programas de liderazgo por las
Universidades de Stanford y Georgetown, ha
desempeniado actividades de desarrollo de negocios,
ventas y alla direccion en empresas de Telecomuni-
cactones y TI por mds de 25 afos. Entusiasta de
la evolucion tecnoldgica y de una transformaciin
digital integral de la sociedad. Twitter: twitter:
com/wld_x

Uno de los proyectos de seguridad que ha
llamado poderosamente mi atencién ha sido el

que implementan en los aeropuertos modernos,
que consiste en utilizar el rostro del pasajero tanto
como identificacion como pase de abordar, y que
una vez realizado el registro, su rostro sirva para tal
propésito tanto en el cruce de seguridad como en
la puerta de abordaje.

Ahora bien, demos rienda a la imaginacion y
pensemos como seria despertar una mafiana y
descubrir que cada puerta que atraviesas requiere
que confirmes tu identidad con tu huella dactilar

0 tu mirada; que para entrar al transporte publico
tienes que acercar tu rostro a una camara que re-
conoce tus rasgos; que tu banco, ya sea en linea o
en sucursal, verifica con un escaner tu iris antes de
dejarte acceder a tus ahorros; o incluso que unas
camaras supervisen silenciosamente y vayan cote-
jando en su base de datos cada cara que circula al
caminar en la apacible calle de tu casa.

El lector puede esbozar una sonrisa ante tal relato
futurista al estilo de Huxley o de Orwell, pero refleja
un futuro posible que comienza a trazarse en Méxi-
co con la recién aprobada CURP Biométrica. Esta
Clave Unica de Registro de Poblacion “mejorada’”

30 Presencia productiva

se perfila como el nuevo eje de la identidad oficial
en el pais. A diferencia del antiguo CURP (un
simple cddigo alfanumérico personal), la version
biométrica incorporara fotografia del rostro, huellas
dactilares, registro de iris e incluso firma digital de
cada persona. El propésito de esta reforma busca
que el nuevo CURP se convierta en documento

de identificacion obligatorio a nivel nacional, y
cuyos datos estaran integrados en una plataforma
centralizada para validar de forma mas confiable la
identidad de los ciudadanos.

Asi pues, la generacion de mexicanos que
nazcan en este afo seran registrados con
biométricos vinculados a su identidad juridica,
y muy pronto el grueso de la poblacion realizara
cualquier tramite publico o privado que requeri-
ra de este nuevo CURP.

Definitivamente hay mucha polémica alrededor de
esta iniciativa, ¢ Por qué emprender un cambio tan
profundo? Las principales razones giran alrededor
de la seguridad, buscando combatir el robo de
identidad con numerosas victimas de fraudes

y suplantaciones; la modernizacion, al ser una
identificacion robusta pretende eliminar registros
duplicados y mejorar la eficiencia de servicios gu-

bernamentales; y la tercera, no menos importante,
es que al vincular de forma Unica e infalsificable los
rasgos biométricos de una persona se podréa tener
una respuesta mas efectiva de localizacion en la
crisis que estamos viviendo de personas desapa-
recidas.

Por lo anterior, la teoria es verdaderamente
seductora: mayor seguridad, un gobierno digital
simplificado y eficiente, y mejores politicas publi-
cas. Pero la historia nos ha ensefiado que muchas
tecnologias desarrolladas con buenas intenciones
han sido posteriormente utilizadas para otros
propésitos completamente apartados de su funcién
original. Debemos tener en cuenta que esta nueva
ley no solo crea una gigantesca base de datos
biométricos centralizada, sino que permite que
numerosas instituciones tengan acceso instanta-
neo y sin controles judiciales a esa informacion
sensible. De acuerdo con la reforma, organismos
como el Centro Nacional de Inteligencia, la Guardia
Nacional, el Instituto Nacional Electoral y otras au-
toridades podran consultar en tiempo real los datos
de cualquier persona, cruzandolos con registros
forenses, de salud, transporte, telecomunicaciones,
entre otros. Esto genera mucha inquietud en los
especialistas en la materia, ya que podria estar

S

consolidandose una infraestructura de vigilancia masiva sin precedentes, sin

supervision independiente ni autorizacion previa de un juez en muchos casos.

Llegados a este punto, conviene aclarar en palabras sencillas qué significa
caer en un escenario distopico. Una distopia es lo opuesto a una utopia: un
futuro indeseable, casi de pesadilla, donde la sociedad vive bajo opresion

y pérdida de libertades. En un escenario distdpico de control autoritario, la
tecnologia sirve para vigilar cada paso de la gente, eliminando la privacidad
y castigando a las voces que opinan de forma diferente. El ciudadano pasa
de ser un individuo libre para convertirse en un expediente ambulante. El
escenario puede leerse exagerado, pero es una preocupacion genuina: la
historia nos ensefia que medidas tomadas hoy en nombre de la seguridad
pueden sembrar las semillas de un sistema de control social el dia de mafia-
na, ya que pocas cosas alimentan tanto la tentacion de medidas autoritarias
como el miedo y las crisis, las cuales facilmente pueden ser utilizadas como
catalizador. Cuando la ciudadania esta atemorizada, es mas facil que acepte
ceder libertades a cambio de promesas de seguridad.

México ya habia experimentado algo parecido en 2021, cuando se propuso
un Padrén de Telefonia Mévil que obligaba a dar huellas dactilares para

tener un celular, supuestamente para combatir al crimen. Dicha iniciativa

fue detenida tras fuertes criticas y un fallo de la Suprema Corte, que la
declaré inconstitucional por violar la privacidad. Hoy, el contrapeso judicial se
encuentra comprometido. Tecnolégicamente, el andamiaje para una sociedad
vigilada 24/7 estaria listo; todo dependera de quién y cémo se controle ese
poder. Por Gltimo, hay que recordar que ningun régimen de control se impone
de la noche a la mafiana; suele avanzar poco a poco, presentandose siempre

Presencia productiva

CURP

3l0meétrico:

a delgada linea entre
a proteccion cludadana
y el paso hacia [a distopia

como algo razonable, con tintes de comodidad o de proteccion. Y la
sociedad se acostumbra.

¢ Ubicar a una persona perdida de forma rapida o hacer un segui-
miento constante de cualquier individuo sin su conocimiento? ;Pasar
de un estado donde ensefar el rostro o |a huella es excepcional, a
otro donde hacerlo a cada rato sea lo comun y obligatorio? ;Cuales
son entonces los riesgos potenciales concretos de esta ruta que
estamos tomando? ;Qué tanto debemos ceder de nuestra privacidad
individual? ; Qué tan seguros estaran nuestros datos, si tomamos

en cuenta el historial de vulnerabilidad informatica que padecemos
en México? ;,Qué necesitamos hacer para que no se desvirtle el
objetivo de esta reforma?

Son muchas interrogantes que deben ser resueltas con la llega-
da de la CURP biométrica, y nos plantea una encrucijada digna
de profunda reflexion. Entregar al gobierno un mapa completo de
nuestras caracteristicas fisicas equivale a dejar una copia de la llave
de nuestra vida. Las respuestas dependeran de lo que hagamos
ahora. Cada uno de nosotros, como parte de la sociedad civil,
tiene la responsabilidad de cuestionar, exigir y vigilar que las
promesas de hoy no se conviertan en los abusos de mafiana.
No olvidemos que nada irrita mas a un gobierno con tendencias
autoritarias que una ciudadania vigilante de sus propios derechos.
Informarnos, debatir y alzar la voz son antidotos poderosos. No
pierda el animo, ya que seguimos teniendo el sartén por el mango.

revista DEPREFERENCIA 31




32

URREA TECNOLOGIA PARA VIVIR EL AGUA
DATEY

ANIERM

FERRESHOW

QUALY CONSULTORES

BUSINESS INSIGHTS

SCHNEIDER ELECTRIC
MATERIALES SAN CAYETANO
URREA HERRAMIENTAS

0SRAM

SEGROVE CORPORATE EVENTS
ENCUENTRO FERRETERO VALLARTA
EXPO NACIONAL FERRETERA
REED EXHIBITIONS

PLOMERAS EN ACCION
APLOMEX

SOLUPATCH

INDUSTRADE

BONDHUS

BROCAS MINNESOTA

COFLEX

YOUNG BROS

ARROWHEAD

GARCIA SARAVIA HERRAMIENTAS

PRESENCIA

(ue Se notan



Ferretero, Electrico y Construccion

QE;DEPREF |
k pERlODISMOESPECIALIZADO

ANOS

ANUNCIATE
CON NOSOTROS
Y ABRE LAS PUERTAS

&7

§
AL CRECIMIENTO. &
Y i

TARIFAS
PREFERENCIALES
PARA MAXIMIZAR
TU ROL.

SIGUENOS EN NUESTRAS REDES SOCIALES

edepreferencia@® @ @ © © ©



QUALY

IMPULSAMOS EL TALENTO EN TU EMPRESA

INCREMENTA TU PRODUCTIVIDAD Y RENTABILIDAD o fravés de capacitacidn y consultoria profesional.
Por mas de 17 afios hemos logrado resultados extraordinarios que llevan a tu equipo a:

1{’ INCREMEMNTAR LAS VENTAS

v BAJAR LOS COSTOS

v~ INNOVAR EN PRODUCTOS Y SERVICIOS

-.',r" MEJORAR EL CLIMA LABORAL.

SERVICIOS DE CAPACITACION Y CONSULTORIA

Programas:

Programa de Habilidades de Liderazgo para Mujeres.
Habilidades gerenciales para mandos medios.
Programas de liderazgo y direccién de equipos.
Implantacion de programas para asegurar la calidad.
Cerlificacién en calidad para empresas turisticas,
Implantacion de la NOM-035-5TPS - Riesgos Psicosociales.
Implantacion de la NMX-R-025-5CFI - Igualdad Laboral.

Cursos: Liderazgo positive, Motivacion de equipos.

SOLICITA
TU DIAGNOSTICO

GRATUITO
- Sy

CONTACTAME:
MTRA. NORMA RAMIREZ HINOJOSA
(% 551.657.2844 [~ ventas@gualy.mx

i

.rﬁ\

= A

H]

www.Qualy.mx

o Wet

SIGUENOS EN NUESTRAS REDES SOCIALES





