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El dinamismo económico
FERRETERA
impulsa la industria

En mayo, la economía mexicana registró 
un crecimiento del 0.7%, impulsado princi-
palmente por los sectores de la construc-
ción y el comercio. Este avance es una 
señal positiva para la industria ferretera, 
eléctrica y de construcción, indicando un 
entorno propicio para la inversión y el de-
sarrollo de negocios.

La construcción ha sido un motor clave en 
este crecimiento. La inversión en infraes-
tructura pública, así como en proyectos 
residenciales y comerciales, ha generado 
una demanda significativa de materiales y 
herramientas de construcción. Las empre-
sas en este sector han visto incrementos 
en ventas y han ampliado sus operaciones 
para satisfacer la creciente demanda.
El comercio, especialmente las tiendas 
especializadas en ferretería y productos 
eléctricos, ha experimentado un notable 
aumento en las ventas. La renovación de 
viviendas y los proyectos de construcción 
en curso en todo el país han sido factores 
determinantes en este crecimiento.

El dinamismo económico también se ha 
traducido en una mayor actividad en el 
mercado laboral. Ha habido un aumen-
to en la contratación en los sectores de 
construcción y comercio, lo que no solo 
fortalece la economía nacional sino que 
también crea oportunidades significativas 
para los proveedores y distribuidores de 
herramientas y materiales eléctricos.

Para los empresarios en los sectores fe-
rretero, eléctrico y de construcción, este es 
un momento estratégico para invertir y ex-
pandirse. Las proyecciones de crecimien-
to continuo en infraestructura y comercio 
sugieren que la demanda de materiales y 
servicios seguirá aumentando. Se reco-
mienda:

1. Ampliar inventarios: Invertir en un 
mayor stock de productos esenciales para 
satisfacer la creciente demanda.

2. Innovar en servicios: Ofrecer servicios 
de valor añadido como asesoramiento téc-
nico y entregas rápidas para diferenciarse 
de la competencia.

3. Formar alianzas estratégicas: Cola-
borar con constructores y desarrolladores 
para asegurar contratos a largo plazo y 
proyectos continuos.

4. Capacitar al personal: Invertir en la 
capacitación del personal para mejorar el 
servicio al cliente y la eficiencia operativa.

El crecimiento del 0.7% en mayo subraya 
el potencial y la vitalidad de la economía 
mexicana, presentando un panorama op-
timista para la industria ferretera, eléctrica 
y de construcción. Las inversiones conti-
nuas en infraestructura y el auge del co-
mercio seguirán siendo pilares fundamen-
tales para el desarrollo económico del país 
en el próximo semestre.

Por: César Iglesias Grajales
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Holcim impulsa
creatividad con sostenibilidad en la construcción

El concurso “Diseño e innovación en acción: transformando espa-
cios”, lanzado por Holcim México, ya ha dado inicio, convocando 
a estudiantes de arquitectura e ingeniería civil de todo el país. 
Esta iniciativa, que cerró su convocatoria el 31 de agosto, invi-
tó a los futuros profesionales a presentar propuestas creativas y 
sostenibles para remodelar la fachada del Centro de Innovación 
Tecnológica para la Construcción (CiTeC) de la empresa.

Este certamen, que se alinea con la visión de Holcim para conver-
tirse en una empresa net-zero para 2025, ofrece a los estudiantes 
la oportunidad única de aplicar sus conocimientos teóricos en un 
proyecto real, mientras reciben mentoría de expertos en innova-
ción y sostenibilidad. El concurso busca incentivar soluciones ar-
quitectónicas que no solo optimicen el uso de recursos, sino que 
también minimicen el impacto ambiental.

“Estamos entusiasmados de ver cómo los estudiantes abordarán 
este reto, combinando creatividad con sostenibilidad para dar 

forma a un futuro más responsable en la industria de la construc-
ción”, afirmó José Alfredo Villacreses, director de innovación de 
Holcim México.

A lo largo de septiembre, los equipos seleccionados, compues-
tos por un profesor y tres estudiantes, comenzarán a desarrollar 
sus propuestas, que serán evaluadas en noviembre. El concurso 
culminará con la premiación de los proyectos ganadores el 6 de 
diciembre, donde los equipos más destacados recibirán laptops, 
tablets, smartwatches y kits premium de Holcim, además de la 
posibilidad de ver materializado su diseño.

Con esta iniciativa, Holcim México reafirma su compromiso con la 
innovación y la sostenibilidad, empoderando a las nuevas gene-
raciones para que lideren el futuro de la construcción responsable 
en el país.
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El alcance de JPAM se ha expandido geográfi -
camente, incluyendo por primera vez interven-
ciones en Chihuahua y Baja California. A través 
de su alianza con la Fundación para la Protec-
ción de la Niñez I.A.P., el programa ha logrado 
llegar a 40 Organizaciones No Gubernamenta-
les (ONG) en 12 estados, brindando soluciones 
a las necesidades urgentes de impermeabiliza-
ción en diversas instituciones.

Una de las innovaciones más destacadas 
en esta edición es la incorporación del 
impermeabilizante ecológico Fester Acriton 
Green-Shield. Este producto, que utiliza 
plástico reciclado en su fórmula, no solo 
protege contra la lluvia, sino que también 
refl eja más del 85% de los rayos solares, 
contribuyendo a la reducción de gases de 
efecto invernadero y generando ambientes 
más frescos en los espacios intervenidos.

Fernanda Uruchurtu, Gerente Junior de Marke-
ting para Adhesivos de Construcción en Henkel 
México, expresó su orgullo por la coordina-
ción de un proyecto tan signifi cativo. “Juntos 
Protegiendo a México es un refl ejo de nuestra 
dedicación a brindar un techo seguro a quienes 
más lo necesitan, trabajando en equipo con 
distribuidores y aplicadores profesionales”.

Con la vista puesta en el quinto aniversario de 
JPAM en 2025, Henkel y su red de más de 600 
distribuidores nacionales continúan comprome-
tidos con el bienestar de las comunidades, ase-
gurando que los benefi cios de este programa 
lleguen a más familias mexicanas.

En palabras de Fernanda Rebollar, Directo-
ra de Marketing, Trade Marketing y Digital 
para Adhesivos de Construcción en México, 
Centroamérica y el Caribe: “Fester no solo 
lidera en tecnología e innovación, sino que 
también marca la diferencia en la vida de las 
personas. Este programa es un testimonio de 
nuestro compromiso con la sustentabilidad y el 
bienestar social”.

Con estas iniciativas, Henkel reafi rma su 
compromiso de seguir protegiendo a México, 
contribuyendo a un mejor futuro para todos.

Fester protege 
miles de metros cuadrados en México
Por: Sebastián Ramírez

Henkel, la empresa global conocida por su liderazgo en produc-
tos de consumo e industriales, ha presentado los resultados de 
su iniciativa “Juntos Protegiendo a México (JPAM) 2024”. Esta 
iniciativa, respaldada por su marca insignia Fester, especializa-
da en soluciones para la construcción, ha demostrado ser un 
esfuerzo signifi cativo en la mejora de la calidad de vida de miles 
de mexicanos.

Desde su inicio en 2021, el programa JPAM ha benefi ciado a 
más de 16,500 niños, jóvenes y adultos mayores en todo el 
país, protegiendo más de 22,000 metros cuadrados de espacios 
vulnerables. En la edición de este año, Henkel realizó un donativo 
valorado en 1.3 millones de pesos, lo que incluyó 410 productos 
diferentes para la impermeabilización y protección de inmuebles.

“Juntos Protegiendo a 
México es un refl ejo de 

nuestra dedicación a 
brindar un techo seguro a 
quienes más lo necesitan, 
trabajando en equipo con 

distribuidores y aplicadores 
profesionales”
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En anteriores ediciones hemos hablado sobre 
los cambios tecnológicos que han recibido las 
herramientas eléctricas durante los últimos años, 
tales como nuevos motores más potentes, motores 
sin escobillas (brushless) con mayor torque, nuevas 
baterías de mayor voltaje y capacidad de amperios 
hora para el trabajo, así como nuevos cargadores 
de baterías de mayor efi ciencia y tiempo de carga, 
a estos últimos podemos agregar la integración de 
nuevas tecnologías como la Inteligencia Artifi cial 
(IA) y el Internet de las Cosas (IoT) que pueden 
ayudar a obtener más valores, datos y benefi cios a 
los usuarios.

Ahora los grandes fabricantes de herramientas eléc-
tricas están incorporando sensores y conectividad, 
para recopilar datos relacionados con el rendi-
miento, velocidad y condiciones de temperatura de 
trabajo. Estos sensores también pueden incluir de 
acuerdo a la herramienta su uso previsto y otros 
datos para enviarse a una máquina de aprendizaje 
y así proporcionar soluciones de cómo mejorar su 
aplicación.

La función de “monitoreo de uso” puede propor-
cionar informaciones sobre el padrón de trabajo, 
incluyendo cuándo y con qué frecuencia se usan 

las herramientas. Esta información también puede 
usarse para saber la carga de trabajo de la herra-
mienta y planifi car así su mantenimiento preventivo. 
También ya se está explorando la integración en las 
herramientas que incluye la conectividad Internet 
de las Cosas (IoT), para el monitoreo de datos con 
módulos de Bluetooth o Wi-Fi.

Otros fabricantes están incorporando tecnologías 
con plataformas digitales que permiten a los usua-
rios, personalizar, rastrear y administrar sus equipos 
mediante una aplicación para teléfonos inteligentes 
(smartphones). 

Hablemos ahora de representación y razonamiento, 
así es, los sistemas de Inteligencia Artifi cial (IA) 
deben representar y manipular ese conocimiento 
para la toma de decisiones informadas. Esto implica 
la creación de estructuras de almacenamiento de 
datos y sacar las conclusiones de tal conocimiento. 

Diversas industrias, incluyendo la construcción y la 
fabricación, que usan comúnmente herramientas 
eléctricas buscan ampliar el objetivo para mejorar el 
rendimiento, su efi ciencia y las experiencias de los 
usuarios. 

La nueva era 
de las herramientas eléctricas

A medida que la tecnología siga avanzando se 
introducirán nuevas aplicaciones y funciones para 
benefi ciar aún más a los usuarios de otros sectores 
de la industria.

En las grandes constructoras se acabarán los tiem-
pos por la preocupación de dónde se encuentran 
los equipos y herramientas eléctricas, en un lugar 
de trabajo muy concurrido. 

Por: Roberto Domínguez Franco

Estas nuevas plataformas permiten a los 
contratistas, administrar cada vez mejor sus 
equipos desde la comodidad de un teléfono móvil 
(teléfono o tableta o una computadora).

Con la integración de la Inteligencia Artifi cial (IA) 
y sus avances en las nuevas tecnologías para las 
herramientas eléctricas, podemos esperar que 
en un futuro no muy lejano se integren también 
redes neuronales profundas, que son modelos 

de cómputo inspirados en la estructura y función 
del cerebro humano. Este aprendizaje profundo, 
es un subcampo del aprendizaje automático para 
aprender representaciones jerárquicas de datos. 

Por último, con la IA también podemos esperar 
que se integre desde el procesamiento de las 
computadoras, el lenguaje natural que incluye 
tareas como el reconocimiento de voz, traducción 
de idiomas y análisis de sentimientos, lo que 

permite a las máquinas comprender, interpretar y 
generar un lenguaje similar al humano.

Fuentes: IA y las herramientas eléctricas. https://
dewalt.mediaroom.com/ - https://www.dewalt-in-
troduces-suite-construction-technology-solutions 
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Consejos
para triunfar en tu ferretería

El sector ferretero en México sigue siendo un pilar fundamental en 
la economía, alimentado por la creciente demanda en construcción, 
mejoras del hogar, y mantenimiento de infraestructura. Sin embargo, los 
desafíos económicos actuales, la competencia y las nuevas tendencias 
en el mercado exigen que tanto los dueños de ferreterías consolidadas 
como aquellos que están comenzando su camino adopten estrategias 
claras y eficaces para mantenerse relevantes y rentables.

1. Comprender el Entorno Económico
Para un empresario del sector ferretero, es crucial estar informado 
sobre las tendencias macroeconómicas que impactan el mercado. Fac-
tores como la inflación, las tasas de interés y las políticas comerciales 
influyen directamente en los costos operativos y en el poder adquisitivo 
de los clientes.

Acciones a Considerar:

● Monitoreo constante: Estar al tanto de los informes económicos y pre-
visiones de mercado ayuda a ajustar las estrategias de compra y venta.

● Diversificación de proveedores: Es recomendable diversificar las 
fuentes de suministro, buscando tanto en el mercado nacional como 
internacional para mitigar riesgos relacionados con fluctuaciones de 
precios o escasez de productos.

2. Selección Inteligente de Marcas y Productos
Para competir eficazmente, es esencial ofrecer una gama de productos 
que no solo responda a la demanda, sino que también ofrezca calidad y 
valor agregado. Para un negocio en consolidación, esto puede significar 
mantener un equilibrio entre productos de marcas reconocidas y otras 
que ofrezcan una relación calidad-precio atractiva.

Acciones a Considerar:

● Evaluación de las tendencias del mercado: Analizar qué productos 
están en auge y cuáles son las preferencias del consumidor en términos 
de calidad, durabilidad y precio.

● Productos de origen confiable: Asegurar que los productos ofrecidos 
provienen de fuentes con un historial comprobado en cuanto a calidad 
y cumplimiento de normativas. Esto no solo fortalece la relación con los 
clientes, sino que también protege la reputación del negocio.

3. Tips para el éxito en un mercado competitivo
El éxito en la industria ferretera no solo depende de las acciones 
económicas y la selección de productos, sino también de estrategias 
operativas y de servicio que fomenten la fidelidad de los clientes y la 
eficiencia operativa.

Por: Sergio Iglesias Rodríguez
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Recomendaciones:

Implementar tecnología: La digitalización de procesos, desde la gestión 
de inventarios hasta la atención al cliente, puede generar grandes bene-
fi cios en términos de efi ciencia y satisfacción del cliente.

Servicio al cliente de excelencia: Ofrecer un servicio al cliente excep-
cional sigue siendo una de las maneras más efectivas de diferenciarse 
en el mercado. La capacitación continua del personal y el enfoque en 
resolver problemas de manera rápida y efi caz son elementos clave.

Establecer alianzas estratégicas: Colaborar con fabricantes y distribui-
dores para obtener condiciones preferenciales, acceder a productos 
exclusivos o participar en promociones conjuntas puede ser una ventaja 
competitiva signifi cativa.

Ya sea que se trate de un negocio ferretero consolidado o de uno que 
está en sus primeros pasos, la clave está en una gestión informada, en 
la adaptación a las nuevas realidades del mercado, y en la implementa-
ción de prácticas que garanticen tanto la calidad de los productos como 
la satisfacción del cliente.

Con estas acciones, es posible no solo sobrevivir en un mercado 
altamente competitivo, sino también prosperar y expandirse a nuevas 
oportunidades.

14 Ac tividades del  sec tor
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Viajar por carretera es una 
experiencia que combina libertad 
y aventura, pero también conlleva 
ciertos riesgos que pueden 
convertir el viaje en un reto ines-
perado. Para los conductores que 
frecuentemente se desplazan por 
largas distancias, ya sea por tra-
bajo o por placer, es fundamental 
estar preparados para enfrentar 
cualquier imprevisto. En este 
contexto, OSRAM Automotive, 
líder en soluciones de iluminación 
y seguridad vehicular, ha lanzado 
una serie de productos diseñados 
para mantener a los conductores 
seguros y en control, incluso en 
las situaciones más adversas.

Lámparas de inspección y emergencia: 
visibilidad y seguridad en cualquier 
condición

Imagínese conduciendo de noche en una 
carretera poco transitada cuando, de repente, 
su vehículo se detiene sin motivo aparente. 
En ese momento crítico, la visibilidad es 
esencial para poder evaluar y solucionar el 
problema. OSRAM ofrece una amplia gama 
de lámparas LED de inspección, entre las 
que destaca la LEDinspect Pocket, una lám-
para recargable y compacta que proporciona 
una luz principal de hasta 160 lúmenes, 
sufi ciente para iluminar cualquier área del 
vehículo que requiera atención.

Pero no solo la inspección es importante; en caso de una avería, es crucial que otros conductores 
puedan ver su vehículo desde lejos para evitar accidentes. Para estos escenarios, OSRAM ha desa-
rrollado la lámpara de Emergencia LED V16. Este dispositivo emite una luz amarilla-naranja visible en 
360°, que atrae la atención de otros usuarios de la carretera, gracias a sus 12 LEDs de larga duración 
que emiten hasta 140 lúmenes y 2,000 K de intensidad. A diferencia de los tradicionales triángulos de 
advertencia, esta lámpara no solo refl eja la luz sino que emite un parpadeo activo que la hace mucho 
más visible tanto de día como de noche.

Arrancadores de batería: energía inmediata para seguir el viaje

Otro escenario común en carretera es encontrarse con una batería agotada, tal vez después de una 
parada para comer o tras haber dejado las luces encendidas accidentalmente. Cuando la batería falla, 
el viaje se detiene abruptamente. Para evitar esta situación, OSRAM ha desarrollado arrancadores de 
batería compactos y fáciles de usar. Diseñados para vehículos pequeños y medianos de 12V, estos 
arrancadores no solo reactivan la batería del auto, sino que también incluyen una luz LED y una función 
de powerbank, ideal para recargar dispositivos electrónicos como teléfonos móviles o tabletas mientras 
se espera la ayuda o se reanuda el viaje.

Kit sellador de llantas: solución rápida y 
efi caz para pinchaduras

Viajar por carreteras secundarias, donde 
el pavimento puede estar en condiciones 
menos que ideales, aumenta la posibilidad 
de sufrir pinchaduras en los neumáticos. 
En lugar de perder tiempo cambiando una 
llanta en medio de la nada, OSRAM ofrece 
una solución práctica con su kit sellador 
de neumáticos. Este kit es capaz de sellar 
pinchazos de hasta 6 milímetros de ancho 
sin necesidad de retirar la válvula o utilizar 
herramientas adicionales, lo que permite al 
conductor continuar su viaje sin demoras 
signifi cativas.

Seguridad y comodidad en cada viaje

OSRAM Automotive está comprometido con 
la seguridad y comodidad de los conductores 
y sus acompañantes. Sus productos no 
solo son compactos y fáciles de usar, sino 
que también están diseñados para resolver 
problemas comunes en carretera de manera 
rápida y efi ciente, brindando tranquilidad y 
ahorrando tiempo valioso.

Para conocer más sobre estos productos y 
otros accesorios esenciales para la seguri-
dad en carretera, visite la tienda ofi cial de 
OSRAM en https://tienda.osram.com.mx/

Viajar por carretera es una 
experiencia que combina libertad 
y aventura, pero también conlleva 
ciertos riesgos que pueden 
convertir el viaje en un reto ines-
perado. Para los conductores que 
frecuentemente se desplazan por 
largas distancias, ya sea por tra-
bajo o por placer, es fundamental 
estar preparados para enfrentar 
cualquier imprevisto. En este 
contexto, OSRAM Automotive, 
líder en soluciones de iluminación 
y seguridad vehicular, ha lanzado 
una serie de productos diseñados 
para mantener a los conductores 
seguros y en control, incluso en 
las situaciones más adversas.

OSRAM
Está comprometido

con la seguridad
y comodidad

de los conductors
y acompañantes

Pero no solo la inspección es importante; en caso de una avería, es crucial que otros conductores Kit sellador de llantas: solución rápida y 
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El crecimiento 
y las innovaciones en la construcción en seco

En los últimos años, el mercado bra-
sileño de alquiler de equipos para 
construcción en seco ha demostrado 
ser extremadamente prometedor. Con el 
crecimiento exponencial de la cons-
trucción en seco en América Latina, la 
demanda de herramientas y soluciones 
específicas para este segmento ha 
aumentado significativamente.

Las empresas fabricantes de herramien-
tas han notado esta tendencia y están 
invirtiendo cada vez más en ampliar su 

catálogo enfocadas en la construcción 
en seco. Esto incluye desde atornilla-
doras y niveles láser hasta lijadoras y 
clavadoras específicas para drywall y 
steel frame.

La ventaja del alquiler de equipos es 
que los constructores y profesionales 
del área pueden acceder a una amplia 
variedad de herramientas especializa-
das sin tener que invertir en la compra 
de cada una de ellas. Esto les permite 
tener acceso a las últimas tecnologías y 

productos innovadores sin comprometer 
su presupuesto.

Además, el alquiler de equipos también 
ofrece flexibilidad a los profesionales, 
ya que pueden alquilar solo las herra-
mientas necesarias para cada proyecto 
específico, evitando así la necesidad de 
almacenar y mantener un gran inventario 
de herramientas. 

Las empresas fabricantes se destacan 
hoy al ofrecer no solo las herramien-

Por: Luis Bressane
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tas en sí, sino también servicios 
adicionales como capacitación y 
soporte técnico. Esto es esencial 
para garantizar que los profesio-
nales sepan cómo utilizar correc-
tamente las herramientas alquila-
das y puedan obtener la máxima 
efi ciencia y productividad en sus 
proyectos.

Otro aspecto importante es el 
mantenimiento de los equipos. 
Debe encargarse de mantener las 
herramientas en perfecto estado 
de funcionamiento, realizando revi-
siones periódicas y reemplazando 
piezas desgastadas. Esto garan-
tiza que los profesionales tengan 
acceso a equipos confi ables y en 
buen estado de conservación.

El mercado de la construcción en 
seco ha atraído no solo a construc-
tores y profesionales del área, sino 
también a empresas que buscan 
expandir sus negocios en este 
segmento. Eso les permite ofrecer 
un servicio completo a sus clien-
tes, que incluye no solo la venta de 
materiales, sino también el alquiler 
de las herramientas necesarias 
para la ejecución de los proyectos.

Además, el alquiler de equipos 
también es una opción interesante 
para constructoras y contratistas 

que desean reducir sus costos 
operativos. Al alquilar las herra-
mientas necesarias, pueden evitar 
gastos de mantenimiento, almace-
namiento y actualización de equi-
pos, concentrando sus recursos en 
otras áreas del negocio.

Con el crecimiento continuo de la 
construcción en seco, se espe-
ra que el mercado de alquiler 
de equipos para este segmento 
también siga expandiéndose en 
Brasil. Empresas fabricantes están 
atentas a esta demanda y constan-
temente actualizan su inventario 
de herramientas para satisfacer las 
necesidades de los profesionales 
del área.

El mercado para construcción en 
seco es creciente tanto para los 
profesionales del área como para 
las empresas que desean incur-
sionar en este segmento. Con una 
amplia variedad de herramientas 
eléctricas especializadas dispo-
nibles, los profesionales pueden 
contar con equipos de última 
generación y servicios de soporte 
técnico, garantizando efi ciencia y 
alta productividad en sus proyec-
tos. 

• Reducción de costos
• Variedad
• Vanguardia

Equipos

de alquiler
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En un contexto donde la interconectividad es parte 
integral de nuestras vidas, la ciberseguridad ha 
dejado de ser una preocupación exclusiva de ex-
pertos en tecnología para convertirse en un asun-
to de interés general. Desde la comodidad del 
hogar hasta el complejo mundo de las fábricas, 
la amenaza de ciberataques es una realidad que 
no discrimina sectores. De hecho, las industrias 
se han convertido en un blanco prioritario para los 
ciberdelincuentes, quienes han incrementado sus 
ataques en un 43% en lo que va del año, según 
un reciente informe especializado.

El reporte revela un dato alarmante: el 44% 
de todas las muestras de ransomware y wiper 
detectadas en la primera mitad del año estuvie-
ron dirigidas contra el sector industrial. Aunque 
se ha observado una leve desaceleración en los 
ataques de secuestro de datos, los cibercriminales 
han optado por una estrategia más focalizada, 
atacando sectores clave como la energía, salud, 
manufactura, transporte, logística y automotriz.

El aumento en la frecuencia y sofi sticación de 
estos ataques se explica en parte por la crecien-
te dependencia de las empresas en tecnologías 
como la Operativa (OT), los Sistemas de Control 
Industrial (ICS) y los Sistemas de Control de Su-
pervisión y Adquisición de Datos (SCADA). Estos 
sistemas, diseñados originalmente para controlar 
y monitorear procesos físicos, ahora juegan un 
papel crucial en la gestión de infraestructuras 
críticas como el suministro de agua, electricidad, 
gas y el transporte de combustibles.

Sin embargo, muchos de estos sistemas no 
fueron concebidos para un entorno digital inter-
conectado. Gran parte de la infraestructura crítica 
operativa se basa en sistemas heredados, es de-
cir, tecnología obsoleta que, a pesar de seguir en 
uso, carece de las protecciones de ciberseguridad 
presentes en los equipos modernos. La necesidad 
de conectar estos sistemas a redes comerciales 
e Internet ha aumentado su exposición a cibera-
taques.

Las consecuencias de un ciberataque exitoso a 
estas infraestructuras podrían ser devastadoras, 
afectando desde el abastecimiento de servicios 
esenciales como agua y energía, hasta la disponi-
bilidad de productos de consumo diario. Además, 

la interrupción de servicios de transporte o comunicaciones 
podría desencadenar protestas sociales, amplifi cando el 
impacto de los ataques.

Ante este preocupante escenario, se presentan alternativas 
tecnológicas para proteger estos sistemas críticos. Infose-
curity Mexico 2024, que se llevará a cabo los próximos 22 
y 23 de octubre en el Centro Citibanamex de la Ciudad de 
México, será un foro clave para que los profesionales de la 
ciberseguridad conozcan las últimas soluciones y mejores 
prácticas para enfrentar estas amenazas.

En el evento se compartirán estrategias efectivas para 
prevenir y mitigar los daños causados por ciberataques, 
subrayando la importancia de incorporar resiliencia opera-
tiva en los sistemas industriales para mantener la conti-
nuidad de las operaciones aún en caso de que un ataque 
tenga éxito.

Para más información sobre el evento y cómo participar, se 
puede visitar la página ofi cial de Infosecurity Mexico www.
infosecuritymexico.com/es/visitantes/pases.html

la interrupción de servicios de transporte o comunicaciones 
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Schneider 
Electric 
llama a la acción para combatir 
el consumo excesivo de recursos

El Earth Overshoot Day 2024, que marca el 
día en que la humanidad ha consumido todos 
los recursos naturales que el planeta puede 
regenerar en un año, ha llegado en agosto, 
subrayando la urgencia de adoptar prácticas 
más sostenibles. Según Global Footprint 
Network, la humanidad continúa agotando 
los recursos del planeta en sólo siete meses, 
lo que evidencia un consumo insostenible a 
nivel global.

Frente a esta alarmante realidad, Schneider 
Electric, líder global en la gestión y automa-
tización de la energía, ha hecho un llamado 
urgente para que las personas adopten prácti-
cas más sostenibles en sus hogares. Carlos 
León de Garay, vicepresidente de usuarios 
fi nales de la compañía, destaca la impor-
tancia de la gestión efi ciente de la energía 
doméstica como un medio esencial para redu-
cir el impacto ambiental y avanzar hacia un 

futuro sostenible. “Los hogares representan 
un sector importante del consumo energético 
global, y adoptar medidas sencillas en nues-
tras casas puede generar un gran impacto,” 
afi rma León de Garay.

En apoyo a esta postura, el Banco Intera-
mericano de Desarrollo (BID) ha señalado 
en su informe ¿Cómo consumen energía los 
hogares? que las viviendas en América Latina 

y el Caribe son responsables de más del 16% del 
consumo total de energía. Este dato resalta la necesi-
dad de implementar estrategias efectivas para optimi-
zar el uso energético en los hogares de la región.

Schneider Electric propone tres estrategias clave para 
mejorar la gestión de la energía en el hogar:

Fomentar una cultura de ahorro energético: convertir 
el ahorro de energía en un hábito familiar, involucran-
do a todos los miembros del hogar en la reducción del 
consumo energético.

Inversión en tecnologías efi cientes: sustituir bombillas 
tradicionales por LED, que consumen hasta un 80% 
menos de energía y tienen una mayor duración. Asi-
mismo, la instalación de paneles solares es recomen-
dada para generar energía limpia y renovable.

Adopción de hábitos sostenibles: apagar las luces 
y desconectar dispositivos electrónicos cuando no 
estén en uso, ya que muchos aparatos siguen consu-
miendo energía en modo de espera. Además, lavar la 
ropa con agua fría en lugar de caliente contribuye al 
ahorro energético.

La gestión efi ciente de la energía en el hogar no solo 
permite un ahorro económico, sino que también es 
una herramienta poderosa para reducir la huella eco-
lógica y promover un futuro más sostenible. A través 
de estas prácticas, cada individuo puede contribuir 
signifi cativamente a combatir la sobrecapacidad 
ecológica del planeta, impulsando un cambio hacia 
una mayor sostenibilidad global.

Convertir el ahorro 
de energía en un hábito familiar,

involucrando a todos 

los miembros del hogar
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Potenciando el negocio de los asesores inmobiliarios

Clau.com no solo está diseñado para compradores y vendedores, sino que 
también ofrece herramientas avanzadas para asesores inmobiliarios, ayudán-
dolos a hacer crecer su negocio. Entre estas herramientas se encuentran la 
Bolsa Inmobiliaria, que facilita la búsqueda de propiedades ideales para los 
clientes, y el Perfi lamiento de Clientes, un sistema que optimiza la experiencia 
del comprador al conectarlo con propiedades que realmente cumplen con sus 
expectativas.

Además, cada asesor cuenta con un Ejecutivo de Cuenta Dedicado, que ofre-
ce seguimiento personalizado, lo que se traduce en una tasa de conversión de 
clientes hasta diez veces mayor que otros portales.

Un nuevo jugador con grandes ambiciones en el mercado

Clau.com forma parte del Clau Group, un conglomerado que incluye a empre-
sas como Intelimétrica, especializada en ofrecer datos relevantes para la toma 
de decisiones, e Hipoteca Genial, que proporciona las mejores opciones de 
créditos hipotecarios. Este ecosistema está diseñado para ofrecer una expe-
riencia completa y sin fricciones tanto a compradores como a vendedores.

La importancia de los créditos hipotecarios en el mercado inmobiliario mexica-
no es innegable, con 494,000 créditos otorgados en 2023, según la Asocia-
ción de Bancos de México. Clau.com se posiciona como un aliado clave en 
este proceso, brindando la asesoría necesaria para facilitar la obtención de 
fi nanciamiento.

El futuro de Clau.com

Disponible en todo el país desde el 13 de junio de 2024, Clau.com se perfi la 
como una plataforma tecnológica puntera que no solo busca satisfacer, sino 
superar las expectativas de sus usuarios. “Queremos que cuando una perso-
na busque comprar o vender una propiedad, seamos la primera opción que 
llega a su mente. Por ello, seguiremos invirtiendo en tecnología, mejorando 
constantemente nuestra plataforma y ampliando nuestra gama de servicios”, 
concluyó Víctor Noguera.

Clau.com se presenta como una solución completa y moderna que promete 
cambiar las reglas del juego en el sector inmobiliario mexicano, ofreciendo a 
todos los involucrados las herramientas necesarias para realizar transaccio-
nes seguras, informadas y exitosas.

Clau.com 
transforma   
la compraventa 
de inmuebles
Con la misión de simplifi car el proceso de compraventa de 
inmuebles y conectar de manera más efi ciente a compra-
dores, vendedores y expertos inmobiliarios, se anunció el 
lanzamiento de Clau.com, un innovador portal que promete 
transformar la manera en que los mexicanos interactúan 
con el mercado inmobiliario. Esta nueva plataforma, que 
surge de la evolución de Flat.mx, busca posicionarse como 
la primera opción para quienes deseen vender o comprar 
una propiedad.

Una plataforma integral para todos los actores del 
sector inmobiliario

Clau.com no es simplemente otro portal de bienes raíces. 
Según Víctor Noguera, cofundador de Clau, la plataforma 
es el resultado de cinco años de experiencia con Flat.mx, 
durante los cuales aprendieron a comprender las necesi-
dades de asesores, compradores y propietarios. “Hemos 
tenido la suerte de escuchar sus historias y entender lo 
que realmente necesitan. Así nació Clau.com, una solución 
integral diseñada para conectar a los compradores y ven-
dedores con los mejores expertos inmobiliarios”, explicó 
Noguera.

Innovaciones clave para compradores y vendedores

Entre las innovaciones que Clau.com ofrece, destacan he-
rramientas como el Marketplace, un portal inmobiliario que 
facilita la navegación entre miles de propiedades cuidado-
samente seleccionadas y actualizadas. Además, los usua-
rios pueden acceder a un Valuador y un Mapa de Precios, 
dos herramientas esenciales que permiten conocer el valor 
de una propiedad y comparar precios en distintas zonas, 
ayudando a tomar decisiones informadas y precisas.

Otra de las grandes apuestas de Clau.com es su servicio 
de asesoría hipotecaria. Los clientes pueden comparar las 
ofertas de los principales bancos en México, obteniendo 
el mejor crédito disponible en el mercado, lo que simplifi ca 
signifi cativamente el proceso de fi nanciamiento para la 
compra de inmuebles.
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Henkel apoya
a la selección mexicana de futbol
Henkel, la multinacional alemana especializa-
da en productos de consumo e industriales, 
ha dado un paso trascendental en su historia 
al anunciar su patrocinio ofi cial a la Selección 
Mexicana de Futbol. Este apoyo, que se 
extenderá hasta fi nales de 2026, marca un hito 
para la compañía, ya que México se convierte 
en el primer país donde Henkel respalda a 
un equipo nacional. Este compromiso no solo 
fortalece su presencia en el país, sino que 
también refuerza su dedicación al deporte y al 
desarrollo social en las comunidades donde 
opera.

El anuncio del patrocinio se realizó en el 
Centro de Alto Rendimiento (CAR) de la Fede-
ración Mexicana de Futbol (FMF), un espacio 
emblemático para el deporte mexicano. Las 
icónicas marcas de Henkel, como MAS, Persil, 
y Palette, estarán presentes en cada paso 
del camino de la Selección hacia el Mundial 
de 2026, en el que México, junto con Canadá 
y Estados Unidos, será uno de los países 
anfi triones. Esta alianza estratégica no solo 

apunta a apoyar al deporte, sino que también 
busca conectar profundamente con millones 
de afi cionados y consumidores que comparten 
una pasión por el futbol.

Alejandra Corona, vicepresidenta para Consu-
mer Brands en Henkel Latinoamérica, expresó 
el orgullo de la empresa por este nuevo 
proyecto. “Nos llena de satisfacción fi nalmente 
compartir este proyecto tan signifi cativo. En 
alianza con la Selección no solo estamos 
apoyando al deporte y la innovación, sino que 
nos permite reforzar valores que tenemos en 
común y nos guían, tales como la sustenta-
bilidad, Responsabilidad Social Empresarial 
(RSE) y la Diversidad, Equidad e Inclusión 
(DEI). Además, podremos conectar, mediante 
nuestras tecnologías pioneras, con millones 
de familias que comparten una sola pasión 
cuando los jugadores salen a la cancha”, 
señaló Corona.

Por su parte, José Antonio Romano, director 
de Ventas en la FMF, dio la bienvenida a 

Henkel y sus marcas a la familia de la Selec-
ción Nacional. “Me enorgullece darle la bien-
venida a las icónicas marcas de Henkel a la 
Federación Mexicana de Futbol y, sobre todo, 
a la familia de la Selección Nacional como 
nuestro nuevo Patrocinador Ofi cial. Defi nitiva-
mente llegan en un momento emocionante, ya 
que estamos a menos de dos años de que se 
dé la patada inicial en el Estadio Azteca, lugar 
histórico que, por tercera ocasión, albergará el 
partido inaugural de un Mundial”, concluyó.

El patrocinio se enmarca dentro del 65º aniver-
sario de Henkel en México, un periodo en el 
que la compañía ha consolidado su presencia 
en el país con una expansión signifi cativa en 
diferentes estados. Actualmente, Henkel cuen-
ta con más de 3,300 empleados distribuidos 
en quince centros de trabajo ubicados en cinco 
estados de la República Mexicana. Entre las 
instalaciones destacan una planta en Monte-
rrey, dos en Toluca, y un Centro de Entrena-
miento Técnico en Vallejo. A lo largo de estos 
años, Henkel ha demostrado su compromiso 

El patrocinio se enmarca dentro 
del 65º aniversario de Henkel en 
México, un periodo en el que la 
compañía ha consolidado su pre-
sencia en el país con una expan-
sión signifi cativa en diferentes 
estados. 

con México no solo a través de la generación de 
empleo, sino también mediante inversiones estra-
tégicas en infraestructura, sumando una inversión 
cercana a los 70 millones de euros.

Además de su compromiso con el deporte, Henkel 
ha asumido un rol de liderazgo en la promoción 
de prácticas sustentables, un valor clave para 
la empresa. La compañía ha implementado su 
Marco de Ambición de Sustentabilidad 2030+, que 
establece objetivos ambiciosos como la reducción 
del 65% de las emisiones de dióxido de carbono 
para 2025 y lograr que el 100% de sus empaques 
sean reciclables o reutilizables. Al cierre de 2023, 
Henkel ya había alcanzado un 61% de reducción 
de emisiones y un 87% de empaques reciclables.

En 2024, la empresa dio un paso más en su 
compromiso con la economía circular al lanzar en-
vases fabricados con 50% de resina posconsumo 
(PCR) para sus marcas Persil, MAS, 123 y VIVA 
en México. Esta iniciativa ha permitido reducir 
en un 50% el uso de material virgen, lo que se 
traduce en una disminución de 38,000 kilogramos 
de plástico y una reducción de aproximadamente 
2,116 toneladas de gases de efecto invernadero al 
año. Además, las cajas de los tintes Palette ahora 
son 100% fabricadas a partir de caña de azúcar, 
lo que refuerza su enfoque en la sustentabilidad.
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No podemos hablar de las mentes más lúcidas 
del siglo XX sin referirnos a Richard Feyn-
man. Este físico estadounidense fue un visiona-
rio en múltiples campos, y sus ideas han tenido 
un impacto duradero en la ciencia, la tecnolo-
gía y la educación, demostrando una y otra vez 
la profundidad de su comprensión del mundo 
natural. En su famoso discurso “Hay mucho 
espacio en el fondo” (“There’s Plenty of  Room 
at the Bottom”) durante la reunión anual de la 
Sociedad Americana de Física en 1959, Feyn-
man imaginó un mundo donde los científi cos 
pudieran manipular átomos y moléculas para 
crear nuevos materiales y dispositivos con pro-
piedades nunca antes vistas. Esta visión no sólo 
inspiró a una nueva generación de científi cos, 
sino que también plantó las semillas de lo que 
hoy conocemos como nanotecnología.

La nanotecnología, que trabaja a escalas tan 
pequeñas que se miden en nanómetros (una 
mil millonésima parte de un metro), ha sido 

objeto de atención de Universidades como 
el MIT, que han tomado la delantera en la 
investigación de esta disciplina, reconociendo 
su potencial para revolucionar campos enteros. 
En estos centros académicos, los investigado-
res trabajan incansablemente para entender 
y manipular la materia a nivel nanométrico, 
creando avances que podrían transformar la 
medicina, la construcción y una multitud de 
industrias.

La nanotecnología ya está comenzando a 
dejar su huella en la actualidad. En el campo 
de la medicina, ha abierto nuevas fronteras de 
investigación. Las nanopartículas pretenden 
ser utilizadas en la administración de fárma-
cos, permitiendo así que los medicamentos se 
dirijan específi camente a las células enfermas. 
Esto sería de gran utilidad en el tratamiento 
del cáncer, donde las nanopartículas podrían 
atacar tumores sin dañar el tejido sano. Ade-
más, los nanosensores están revolucionando la 

detección temprana de enfermedades, permi-
tiendo diagnósticos más precisos y oportunos.

En la construcción, los nanomateriales están 
mejorando signifi cativamente la durabilidad 
y efi ciencia de los materiales. Por ejemplo, el 
concreto reforzado con nanotubos de carbono 
ofrece una mayor resistencia y fl exibilidad, 
reduciendo las grietas y aumentando la vida 
útil de las estructuras. De igual forma, los 
revestimientos nanométricos también están 
siendo desarrollados para mejorar la efi cien-
cia energética de los edifi cios, haciendo que 
las superfi cies sean más refl ectantes y menos 
propensas a la acumulación de calor.

La nanotecnología también está desempe-
ñando un papel clave en el desarrollo de 
tecnologías energéticas y sustentables. Las 
células solares de película delgada, hechas con 
materiales nanométricos, están aumentando 
la efi ciencia en la conversión de la luz solar en 
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electricidad. Además, las baterías de nueva 
generación están utilizando nanomateria-
les para mejorar su capacidad, tiempo de 
carga y durabilidad, lo que podría acelerar 
la adopción de vehículos eléctricos y 
sistemas de almacenamiento de energía 
renovable. En el ámbito medioambiental, 
la nanotecnología está siendo utilizada 
para desarrollar fi ltros y membranas que 
pueden eliminar contaminantes a nivel 
molecular, mejorando la calidad del agua y 
del aire; y los nanomateriales están siendo 
investigados para la remediación de suelos 
contaminados y la reducción de emisiones 
industriales.

Con todo su inmenso potencial, la nano-
tecnología enfrenta varios retos que deben 
ser superados para su adopción masiva. 
Manipular y controlar materiales a nivel 
nanométrico es extremadamente comple-

jo, la precisión requerida es inmensa, y 
cualquier variación puede alterar signifi -
cativamente las propiedades del material, 
lo que representa un desafío tanto en la 
investigación como en la producción a 
gran escala. Otro punto son los elevados 
costos de producción, lo que limita su 
accesibilidad y su uso en aplicaciones co-
merciales, aunque se espera que los costos 
disminuyan a medida que la tecnología 
avance. Y uno no menos importante es la 
seguridad y ética de la nanotecnología, ya 
que la introducción de nanomateriales en 
el medio ambiente y en el cuerpo humano 
plantea preocupaciones sobre su seguridad 
a largo plazo. Los efectos de la exposición 
prolongada a nanopartículas no están 
completamente comprendidos, lo que ha 
llevado a debates sobre la regulación y el 
uso seguro de estos materiales.

A pesar de los retos, el futuro de la nanotec-
nología es prometedor. En la próxima década, 
se espera que la nanotecnología continúe su 
avance en varias áreas clave. La medicina 
personalizada se benefi ciará enormemente, per-
mitiendo el desarrollo de tratamientos médicos 
altamente personalizados, con la capacidad 
de diseñar nanopartículas que se adapten a las 
necesidades individuales de cada paciente, y 
se podrán ofrecer terapias más efectivas y con 
menos efectos secundarios; también permitirá 
el desarrollo de tecnologías sostenibles, creando 
materiales y procesos más efi cientes, desde 
la mejora de la efi ciencia energética hasta la 
reducción de residuos industriales; y además, se 
espera que conduzca al desarrollo de materiales 
con propiedades completamente nuevas, como 
supercondensadores para el almacenamiento de 
energía o materiales autorreparables que pue-
dan prolongar la vida útil de los productos.

Aunque la nanotecnología no esté en el centro 
de atención como la inteligencia artifi cial o la 
ciberseguridad, su impacto podría ser impre-
sionantemente profundo. El trabajo que se está 
realizando hoy en el ámbito de la nanotecnolo-
gía tiene el potencial de cambiar radicalmente 
nuestras vidas, desde cómo tratamos enfermeda-
des hasta cómo construimos nuestras ciudades, 
todo ello trabajando en la escala más pequeña 
imaginable. Así que, efectivamente, todo parece 
indicar que “hay mucho espacio en el fondo”.
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