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Ligera y flexible, requiere menos conexiones

Resistente a rayos UV
ANIY

Retardante a la flama y autoextinguible

Para uso residencial, comercial e industrial
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La temperatura maxima de trabajo es de 1.38
Mpa en fase vapor, en baja y alta presion regular

Los aficionados discuten tdcticas: los profesionales discuten sobre logistica.
Napoleon Bonaparte

. POR QUE ELEGIRNOS?

El futuro esta en el suministro a las ferreterias de barrio, no hay que dudarlo. Este fenémeno que sélo puede explicarse paradéjicamente por la

’ ‘ FY
pandemia tiene un crecimiento exponencial que es importante observar. 472 i " C E HTi Fl CAC |ON
NYCE, NMX-X-021-SCFI-2014
En la pandemia todo mundo fue al internet a buscar las mejores ofertas, y sobre todo, evitd la asistencia a los grandes distribuidores en donde
se aglomera la gente, incluso el sector del retail suffié con el mantenimiento a flote de sus tiendas debido al crecimiento del mercado digital, pero
hubo un segmento que crecid sigilosamente, y ese fue el de las ferreterias mas proximas a los hogares, las famosas ferreterias de barrio. GAF{AN TlA
Aquella a la que acudes para resolver de inmediato un problema, como cuando un foco se te funde o cuando necesitas una pintura para interiores ' o 5 aﬁ{}s
porque tienes un fin de semana libre y quieres tener un espacio mas limpio. Es decir, las que regularmente usabas para las reparaciones, pero

como todos sabemos en este sector, la pandemia vino a expandir el tema de los redisefios de interiores en la medida que todo mundo pasaba

mas tiempo en casa por el famoso home office. , y . A“i anz @ SEGU RD HES PDNSAB! L! DAD PHD DU CT'DS

Compensacién de hasta 10 millones de dolares

Hoy es mas facil acudir a mi ferreteria de barrio que conoce las necesidades de mi entorno que a un gran retail o un gran distribuidor para perder-

me en un sinfin de opciones que no tienen ningun sentido para lo que uno busca. Esto ha generado dos grandes situaciones muy importantes, la

primera es que los emprendedores cada dia son mas, lo que significa que el sector empresarial ferretero, eléctrico y constructor esta creciendo y

lo segundo es que se esta generando empleos que se necesitan en las comunidades que lo rodean. ESTAH EMOS EN .

Los indicadores no mienten y estamos ante un crecimiento potencial del sector ferretero por esta nueva irrupcion, y aqui viene lo interesante del
asunto, es momento de ir a por ellos como dirian los espafioles, y es que estos nuevos negocios van a tener un volumen de compra modesto,

pero sera constante, y para ello los distribuidores deben saber como poder competir al mercado en linea y sobre todo a generar mecanismos . m
como crédito o envios en donde se pueda ir aumentando el nivel de ventas. Esto es un todos ganan, hay que saberlo aplicar. g : ' Expo

' ' : Nacional
Acercarles los mejores productos a estos negocios sera un arte, pero uno que debe tener coordinacion, la logistica tendra un papel fundamental

y se podra segmentar de mejor manera, lo que ayudara a compras dirigidas y por ende a mayores descuentos por parte de los fabricantes. Es e 1 . —— 3 - ! = il Fe I ete ra »
momento de no perder las oportunidades en juego. { = = :

Lic. Sergio Iglesias Reynel Y/ . _ 5 . SALON JALISCO
Director General ! - ' Del 7 al 9 de septiembre 2023
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Sector de Construccion en México:
Oportunidades de Negocio

Por: Sergio Iglesias Rodriguez D

El sector de la construccion en México se encuentra en camino hacia una

solida recuperacion, segun previsiones realizadas por el BBVA. Se estima

que al finalizar este afio, el crecimiento total en construccion alcanzara el 1%,  Una tendencia en alza es el nearshoring, con empresas extranjeras esta-
combinado con una baja en la inflacién, allanando el camino para el 2024. bleciendo naves industriales en México, impulsando el crecimiento de la

La Comision Federal de Electricidad (CFE) esta invirtiendo 50 mil millones construccion en el pais. En el segundo trimestre de 2023, la construccion de
de pesos en infraestructuras eléctricas, lo que beneficiara enormemente la naves industriales supero los 5.6 millones de metros cuadrados, un 10% mas
recuperacion del sector. que el afio anterior, con Monterrey liderando el avance.

TUS VENTAS

A decir de José Aceves, director de proyectos en Sarens México, destaca la
capacidad de la compafiia para adaptarse a las necesidades de cada proyecto y
papel fundamental en el plan de crecimiento del pais.

ada en México ha aumentado significativamente, alcanzando el
e de 2023, anticipando una tendencia al alza para el
0 y petroguimico, asi como el transporte y la
3 inversion publica, areas en las que
s pesadas Y transporte especial,
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<, INFORMACION QUE GENERA NEGOCIOS
Ademas, proyectos importantes en el sector energético estan tomando forma, DISTRIBUCION NACIONAL IMPRESA Y DIGITAL.

como la construccion de un nuevo gasoducto y planta de licuefaccidn en Puerto A N l:l N C l AT E C O N N O S 0 T R 0 s

Libertad, Sonora, con una inversion de mas de 13 mil millones de délares y la

creacion de miles de empleos directos e indirectos. Esto contribuira a la revitaliza- ] \Ir H Az C R ECE R TUS G AN ANC | AS

cion del sector y allanara el camino hacia su recuperacion definitiva en 2024.
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Disrupciones en cadena de suministros:
Millonarias pérdidas para la empresa

N

%
L)

En medio de un panorama marcado por la incertidum-
bre, la gestion de riesgos en la cadena de suministro ha
ganado un papel crucial, segun los resultados de la 22
Edicion del Estudio Global sobre Gestion de Riesgos en
la Cadena de Suministros realizado por Miebach Con-
sulting, una firma de ingenieros especialistas en cadena
de suministro. Los hallazgos de este estudio, dado a
conocer en un evento del Consejo Nacional de Logistica
(Conalog), indican que las cadenas de suministro tienen
un 40% mas de probabilidades de enfrentar disrupcio-
nes en comparacion con tres afios atras, lo que puede
acarrear dafios econémicos significativos, llegando a
representar hasta el 4% de los ingresos anuales o mas
de 250 millones de €.

Entre las consecuencias mas comunes de las disrupcio-
nes se encuentran los retrasos en los plazos de entrega,
el bloqueo de rutas de suministro y el aumento en los
costos de transporte. Aunque el 94% de las empresas
cuentan con procesos de Gestion de Riesgos en la
Cadena de Suministro (SCRM), se ha observado que
rara vez involucran a toda la cadena de suministro en
estos procesos.

El estudio sefiala que en los ultimos doce meses, las empresas han
enfrentado retos extremos y situaciones sin precedentes debido a facto-
res como el coronavirus, la guerra de Ucrania, la inflacion y la escasez
de personal. Ante estos desafios, la gestion de riesgos en la cadena

de suministro ha adquirido una importancia estratégica para muchas
compafiias.

El estudio involucro a alrededor de 300 expertos globales en logistica y
profesionales de cadena de suministro, directores generales y respon-
sables de compras de diversas industrias y tamafios de empresas en
diferentes regiones del mundo. Los resultados indicaron que la mayoria
de las empresas consideran prioritario minimizar riesgos y fortalecer

la resistencia en la cadena de suministro. Sin embargo, se encontrd
potencial de mejora, especialmente en lo que respecta a una vision
holistica de la cadena de suministro y el uso de herramientas y software
innovadores.

El estudio resalta que el apoyo por parte de sistemas sigue siendo un
area de oportunidad, ya que el 51% de las empresas no cuenta con
dicho apoyo, lo que limita las ventajas de un proceso de SCRM. La
gestion de riesgos en la cadena de suministro ha demostrado la capa-
cidad de minimizar el impacto de los riesgos, pero no puede reducir la
probabilidad de que ocurran. Para ello, se requieren medidas estratégi-

Presencia productiva

cas que aumenten la resistencia de las cadenas de suministro a largo
plazo y eliminen los riesgos.

La mayoria de los encuestados que utilizan SCRM pudo mitigar los
impactos de los principales riesgos en al menos un 50%. Para refor-
zar la resiliencia a corto plazo, las empresas recurren a redundancias
en inventarios o adquisiciones dobles o multiples. A largo plazo,
planifican cambios estructurales en la cadena de suministro, como el
nearshoring o nuevas ubicaciones. El 75% de los encuestados afirmé
que planea seguir invirtiendo en SCRM en el futuro, enfocandose en
una optimizacion global del proceso.

El Estudio Global sobre Gestion de Riesgos en la Cadena de Sumi-
nistros de Miebach Consulting se posiciona como una valiosa fuente
de informacion para las empresas interesadas en mejorar y fortalecer
sus cadenas de suministro en tiempos de incertidumbre.

Para acceder al estudio completo, los interesados pueden solicitarlo

en la siguiente liga: https://www.miebach.com/es/publicaciones/?pu-
blication=1289&country=MX

REVISTA DE PREFERENCIA 9



Aqui tu Remodelacion

llega a Chihuahua

Mercado de remodelacion de viviendas en México supera los 6,500 millones de pesos
s I

Aqui tu Remodelacion, la startup espafiola lider en el sector de remodelaciones,
contintia su expansion en México con la apertura de una nueva tienda en la
ciudad de Chihuahua. La compafiia, que recientemente llegé al pais, ha logrado
rapidamente posicionarse como referente en el mercado de remodelaciones,
contando ya con 60 socios en estados estratégicos que van del norte al sur del
pais.

La primera tienda de Aqui tu Remodelacién en Chihuahua estara ubicada

en Plaza Cumbres, en la direccion Periférico de la Juventud No. 6902, Col.
Cumbres 1. El establecimiento ofrecera a los clientes un servicio premium con
espacios de exposicion dedicados a cocinas y bafios, asi como muestras de
materiales en un entorno atractivo, confortable y elegante. Uno de los aspectos
destacados de la tienda sera su area tecnoldgica, que contara con exhibiciones
digitales, pantallas y herramientas interactivas para que los clientes puedan
crear su propia experiencia y elegir las mejores opciones para remodelar sus
hogares.

El evento inaugural cont6 con la presencia de Enric Aparici, Director y Co-Fun-

dador, y Francisco Moran, CEO de Aqui tu Remodelacion (Aqui tu Reforma en

Espafia). También estuvieron presentes los Master Franquiciados responsables
de traer la marca a México: Gustavo Barraza y Francisco Moreno.

“En Aqui tu Remodelacion hemos pensado en grande. Nuestras tiendas son
espacios ideales para que el cliente final pueda sofiar e imaginar la transforma-

El mercado de remodelacion de viviendas en México esta
valuado en méas de 6 mil 500 millones de pesos, y Aqui tu
Remodelacion busca garantizar la calidad de la obra

10 Presencia productiva

cion de su hogar. Son lugares de encuentro donde se materializan las ideas y
se proponen los mejores disefios, materiales y proyectos, todo en un solo lugar”,
mencionaron Gustavo Barraza y Francisco Moreno durante el evento.

Aqui tu Remodelacion ha llegado a México con una propuesta sélida y una
vision clara de su crecimiento. Con tan solo unos meses en el pais, la empresa
ha logrado consolidar mas de 60 socios en estados estratégicos como Baja
California Sur, Sonora, Sinaloa, Nuevo Ledn, San Luis Potosi, Aguascalientes,
Jalisco, Guanajuato, Querétaro, Ciudad de México, Hidalgo, Coahuila, Estado
de México, Puebla, Yucatan, Quintana Roo y, por supuesto, Chihuahua, donde
ahora inauguran su primera tienda.

El mercado de remodelacion de viviendas en México esta valuado en mas de 6
mil 500 millones de pesos, y Aqui tu Remodelacion busca garantizar la calidad
de la obra, los materiales utilizados y brindar certeza en las fechas de entrega.
Su propuesta de valor ha resonado en un mercado donde el 70% de las tran-
sacciones de remodelacion se realizan de manera informal. La empresa tiene
proyectado contar con 20 tiendas en toda la Republica Mexicana para el afio
2024, consolidandose como lider en el mercado de la remodelacion en México.
Visita el sitio web oficial: aquituremodelacion.com
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NAVIEN apuesta por Mexico

y Sudameérica con Innovacion y Sustentabilidad

Por: Myrna Iglesias Rodriguez

‘.""j"_t. NAVIEN, la renombrada empresa coreana con mas de 40 afios de experiencia en la

» fabricacion de calentadores y calderas de alta eficiencia, ha emprendido una emocio-
/ nante aventura al mercado mexicano y sudamericano. Durante el lanzamiento oficial,
altos ejecutivos de la compariia compartieron detalles sobre sus innovadores productos
y su compromiso con la sustentabilidad.

Scott Lee, CEO de NAVIEN USA, NAVIEN Canadé y NAVIEN México, expreso su
entusiasmo sobre la expansion de la empresa en la region. México, como pais lider en
América Latina, se ha convertido en el punto de partida para la incursién de NAVIEN
en Sudamérica. Su cercania con Estados Unidos, donde ya cuentan con recursos
establecidos, ha consolidado a México como un mercado estratégico y un trampolin
para futuras expansiones.

Una de las fortalezas de los productos de NAVIEN radica en su tecnologia de
condensacion. David Jasso, Director Comercial de NAVIEN México, explicé que esta
tecnologia aprovecha el calor de los gases quemados para seguir calentando el agua
que ingresa a los calentadores. Con esta eficiente tecnologia, los equipos de NAVIEN
pueden alcanzar una eficiencia hasta un 18% mayor en comparacion con los equipos
convencionales, lo que se traduce en ahorros significativos de energia y gas para los
usuarios.

La sustentabilidad es una prioridad para NAVIEN, y Jimmy Ahn,
Director Financiero de la compafiia, compartié la vision de NAVIEN
como un “navigator of environment”

El calentador NPE, fabricado en acero inoxidable, se erige como el producto estrella de la compafiia. Ade-
mas de su alta eficiencia, este calentador se destaca por su capacidad modular, lo que significa que puede
instalarse desde uno hasta 32 equipos en un solo modulo o cascada. Esta funcién permite que el sistema
adapte automaticamente la cantidad de equipos en funcionamiento segun la demanda de agua caliente, lo
cual resulta especialmente Util para aplicaciones comerciales como hoteles, donde la demanda varia segun
la ocupacion.

La sustentabilidad es una prioridad para NAVIEN, y Jimmy Ahn, Director Financiero de la compaiiia,
compartio la vision de NAVIEN como un “navigator of environment” (navegador del medio ambiente). La
empresa se compromete a ofrecer productos eco amigables y reducir las emisiones de CO2, contribuyendo
a la proteccion del medio ambiente.

NAVIEN tiene una amplia red de distribuidores en México, y la empresa se encuentra en pleno desarrollo
para extender su alcance en la region. Los interesados pueden encontrar distribuidores en la pagina web de
NAVIEN (navien.com.mx) y, préximamente, la compafiia planea introducir calentadores de agua eléctricos,
una opcion cada vez mas buscada en el mercado mexicano.

La llegada de NAVIEN a México representa una promesa de innovacion, calidad y sustentabilidad en el
mercado de calentadores y calderas de alta eficiencia. La empresa esta lista para ofrecer soluciones van-
guardistas y confiables, estableciendo relaciones comerciales sélidas y a largo plazo con sus distribuidores
y brindando beneficios tangibles a sus clientes en México y Sudamérica.

12 Actividades del sector Actividades del sector REVISTA DE PREFERENCIA 13



Plomeros Mexicanos:

Profesionalizacion y conexion con innovacion

Jorge Gonzalez, vicepresidente de APLOMEX

14  Actividades del sector
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En el marco del evento de lanzamiento de NAVIEN en México,
dos destacadas figuras de la Unidn Nacional de Instaladores
Hidrosanitarios (APLOMEX) compartieron sus perspectivas sobre
la importancia de la asociacion y el rol fundamental que desem-
pefan los plomeros en la sociedad.

Carlos Daniel Ayala, presidente de APLOMEX, resalt6 el sélido
avance que ha tenido la asociacion desde su reconocimiento
legal como asociacion civil hace un afio. El esfuerzo conjunto de
todos los miembros ha permitido consolidar grupos fuertes en

la Ciudad de México y Monterrey, con la vision de expandir su
influencia a lo largo del pais.

El hito mas significativo de APLOMEX ha sido la apertura de
su Centro de Formacion en Monterrey, un espacio que reune
a plomeros interesados en capacitarse, conocer equipos de
marcas y obtener certificaciones. Esta iniciativa busca pro-
fesionalizar la plomeria en México y asegurar instalaciones
seguras y saludables para hogares, comercios e industrias.

La presencia de APLOMEX en redes sociales, como Facebook e
Instagram (@aplomex), ha sido fundamental para atraer nuevos
miembros y recibir inquietudes de la comunidad de plomeros.
Carlos Daniel Ayala agradecio el apoyo constante de la Revista
de Preferencia, destacando su papel en el crecimiento de la
asociacion.

Jorge Gonzalez, Vicepresidente de APLOMEX, compartid el
objetivo de la asociacion en el evento de NAVIEN: conocer los
innovadores calentadores que la empresa ofrece al mercado
mexicano. La diversidad de modelos y su enfoque en el ahorro
de gas y consumo de agua demostraron la apuesta de APLO-
MEX por mantenerse actualizados en la industria.

Para unirse a APLOMEX, Jorge enfatizd que solo se requiere
completar una sencilla evaluacion de 15 preguntas, sin examen
de admision. La asociacion busca ser accesible para todos
aquellos interesados en aprender y mejorar sus habilidades en el
campo de la plomeria.

APLOMEX se encuentra disponible en redes sociales y en Goo-
gle Maps, donde los interesados pueden ubicar su escuela para
plomeros en Monterrey, Nuevo Leon.

La participacion de APLOMEX en el lanzamiento de NAVIEN
refleja su compromiso con la bisqueda constante de nuevas tec-
nologias y soluciones en la industria de la plomeria en México. La
asociacion continuara trabajando para profesionalizar y fortalecer
el oficio de plomero en beneficio de la sociedad mexicana.

Siemens impulsa la Innovacion Industrial
con Industry 4.0 Assembly

Siemens, lider en tecnologia industrial, ha llevado a cabo una nueva edicién del
evento Industry 4.0 Assembly, consoliddndose como un referente en tendencias
tecnolégicas para el sector industrial. Durante el encuentro, especialistas de los
principales sectores productivos de México se reunieron para discutir los retos y
oportunidades que enfrentan las industrias en un contexto econdmico volétil.

El compromiso de Siemens con el desarrollo del talento digital en México fue
evidente, ya que manifestaron su colaboracion en el proyecto de Desarrollo

de Talento Digital del estado de Chiapas. Ademas, firmaron un convenio de
colaboracion con el Instituto Politécnico Nacional para facilitar el intercambio de
conocimiento entre ambas instituciones.

El evento, presidido por Alejandro Canela, vicepresidente y director general de
Siemens Digital Industries Software para la regién de México y Centroamérica,
contd con la participacion de diversos directivos de destacadas empresas, como
Nemak, BOCAR Group y Space Gravity, entre otras.

La importancia del evento radica en la relevancia de abordar de manera orques-
tada y con un proposito claro las multiples iniciativas de innovacion tecnologica
en México. Para ello, Industry 4.0 Assembly sirvio como espacio para fortalecer
alianzas mediante el modelo de la ‘triple hélice’ (gobierno, academia y sector
privado).

En este sentido, Siemens Industry Software se asocio con diversos institutos en
el estado de Chiapas, beneficiando a cientos de estudiantes mediante licencia-
mientos, entrenamientos y certificaciones en la solucién Mendix, una plataforma
‘Low Code’ para la creacién de aplicaciones méviles y web.

La digitalizacion empresarial también fue un tema clave durante el evento. Del
Costy, vicepresidente senior para Siemens Software Américas, resalto que la
‘Empresa digital’, al combinar el mundo real y digital, optimiza la produccion,
calidad y costos asociados, siendo clave para la sustentabilidad y eficiencia.

El evento también fue una oportunidad para reconocer las alianzas estratégicas
exitosas para la transformacion digital de las industrias locales. Iniciativas como
‘Alianza 4.0’ en San Luis Potosi y Nuevo Ledn 4.0 fueron galardonadas por sus

aportes en la creacion de ecosistemas tecnoldgicos solidos y ventajas competiti-
vas en el terreno industrial.

Industry 4.0 Assembly reafirmé el compromiso de Siemens con la innovacion y
la colaboracion para impulsar el desarrollo tecnologico de México y mantener al
pais a la vanguardia en el ambito industrial. La digitalizacion y la formacion del
talento son fundamentales para enfrentar los desafios y aprovechar las oportuni-
dades en un mercado global en constante cambio.

Actividades del sector
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CONDUMEX:

El sistema eléctrico nacional se compone de empresas generadoras que aportan energia desde diversas fuentes, como geotérmicas, de ciclo
combinado, carbon, energia solar y edlica.

En una entrevista exclusiva con Aquiles Manuel Lépez Marin, Gerente General
del Grupo CONDUMEX en el sector de cables, se destaca la trayectoria de esta
empresa mexicana, fundada hace 69 afios, dedicada a la fabricacion de con-
ductores eléctricos y cables para telecomunicaciones. CONDUMEX integrante
de Grupo CARSO, ha sido capaz de desarrollar su tecnologia desde sus inicios
y actualmente cuenta con el mayor nimero de patentes registradas en México
en el &mbito de conductores eléctricos, gracias a su centro de investigacion y
desarrollo, ubicado en la ciudad de Querétaro.

En el sistema eléctrico nacional, CONDUMEX juega un papel vital al participar
como proveedor de conductores eléctricos en cada una de las etapas del proce-
so. Desde la generacion de energia, donde los generadores eléctricos utilizan
alambre magneto, fabricado por CONDUMEX, para crear el campo eléctrico
necesario para producir potencia eléctrica, hasta las lineas de transmision de
alta tension que transportan la energia a grandes distancias.

El sistema eléctrico nacional se compone de empresas generadoras que apor-
tan energia desde diversas fuentes, como geotérmicas, de ciclo combinado, car-
bén, energia solar y edlica. Estas generadoras, junto con la Comisién Federal
de Electricidad (CFE), se encargan de trasladar la energia a los grandes centros
de consumo mediante lineas de transmision. Posteriormente, la distribucion
llega a las ciudades y distribuye la energia a través de subestaciones a usuarios
finales, como industrias, comercios y hogares.
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CONDUMEX abarca una amplia gama de cables para cada segmento del sis-
tema eléctrico. Desde cables de transmisidn en extra alta tension, con voltajes
entre 115,000 y 240,000 V, hasta cables de distribucion de media tension, con
voltajes entre 35,000 y 15,000 V. También ofrecen cables para usuarios finales,
con operacion entre 1,600, 1,000 y 5000 V, y cables de construccion, que
operan a 220 0 110V, los mas comunes en los hogares.

La compafiia cuenta con diversos canales de distribucion que facilitan el acceso
a sus productos. Los interesados pueden encontrar los cables y conductores

de CONDUMEX a través de distribuidores autorizados, el portal de Internet de
la empresa (www.condumex.com) o en ferreterias especializadas en material
eléctrico. La amplia presencia en distribuidores especializados garantiza que los
consumidores tengan acceso a una solucién completa para sus instalaciones
eléctricas.

CONDUMEX se destaca por su enfoque en la calidad y la innovacion tecno-
|6gica, lo que les ha permitido posicionarse como lideres en el mercado de
conductores eléctricos y cables para telecomunicaciones. Su presencia en el
sistema eléctrico nacional es clave para garantizar una distribucion eficiente y
confiable de la energia eléctrica en México.

El compromiso de CONDUMEX con la excelencia y la sostenibilidad contribuye
significativamente al desarrollo y crecimiento de la infraestructura eléctrica del
pais, respaldando asi el progreso y bienestar de la sociedad mexicana.

Potenciando la energia
eléctrica en el pais: VIAKON

Tuvimos el privilegio de conversar con Oscar
Quintana Figueroa, Gerente de Ventas para
el Sector Gobierno de VIAKON, Conductores
Monterrey, quien nos brind6 una vision clara
sobre la empresa y su destacado papel en el
mercado energético mexicano.

VIAKON es una empresa 100% mexicana
ubicada en Monterrey, Nuevo Ledn. Su espe-
cializacion radica en la fabricacién de diversos
tipos de cable y conductor eléctrico, siendo
pieza fundamental en la construccion de redes
de distribucién y transmisién eléctrica en todo
el pais.

Oscar Quintana Figueroa explico que la em-
presa abarca un amplio espectro de productos,
incluyendo cables eléctricos para viviendas,
naves industriales, plazas y centros comercia-
les, asi como cables desnudos, de transmision
eléctrica y subterraneos utilizados en las redes
nacionales eléctricas de la Comision Federal
de Electricidad. VIAKON juega un papel crucial
en el suministro de energia eléctrica, ya que
sus productos llegan hasta las acometidas de
las casas y los consumidores finales.

Entre los clientes mas relevantes de VIAKON
se encuentra Comision Federal de Electrici-
dad y Pemex, a quienes atienden de manera
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directa, asegurando una colaboracién cercana
y eficiente. Ademas, la empresa cuenta con
una red de distribuidores a nivel nacional y
esta presente en tiendas de autoservicio tipo
ferreterias, brindando acceso a sus productos
a usuarios finales y pequefios proyectos.

Oscar Quintana Figueroa también compartid
el impulso que VIAKON esta brindando a la
instalacion de electrolineras, es decir, servicios
de carga de vehiculos eléctricos. La empresa
se enfoca en proveer los cables y sistemas
necesarios para estas estaciones de carga,
facilitando la movilidad eléctrica en diferentes
entornos, como plazas y estacionamientos.

Para aquellos interesados en los productos y
servicios de VIAKON, el Gerente de Ventas
invit a visitar su pagina web www.viakon.
com, donde encontraran informacion sobre
distribuidores y opciones de contacto a través
de correo electronico y WhatsApp, asegurando
una atencion personalizada para proyectos y
requerimientos especificos.

VIAKON contintia posicionandose como un
referente en la industria energética mexicana,
brindando soluciones innovadoras y eficientes
para el desarrollo de redes eléctricas y la
promocion de la movilidad eléctrica en el pais.

Oscar Quintana Figueroa también comparti6 el impulso
que VIAKON esta brindando a la instalacion de elec-

trolineras, es decir, servicios de carga de vehiculos
eléctricos.
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AMERIC impulsa el ramo

de instalaciones para la Construccidn

CAMARA NACIONAL
DE MANUFACTURAS

ELECTRICAS
CANAME

En una entrevista exclusiva con Héctor Martinez Pefia, Presidente de AMERIC
(Asociacion Mexicana de Distribuidores de Material Eléctrico), se exploraron las
perspectivas y planes para la segunda mitad del afio.

El Presidente de AMERIC expres6 su satisfaccion por el desempefio del sector
y la respuesta positiva recibida. Destacé que aunque existen muchas areas de
oportunidad, el mayor desafio es el tiempo, ya que la consolidacion y el desarro-
llo requieren de esfuerzos sostenidos. La participacion en eventos como el de
CANAME (Cémara Nacional de Manufacturas Eléctricas) ha reforzado los lazos
entre asociaciones, fomentando la unidad y propiciando ideas que gradualmente
se concretan en beneficio de la industria.

En cuanto a la dindmica de negocios a nivel nacional, Héctor Martinez Pefia
sefiald que la actividad econdmica es significativa en diversas regiones del pais.
Desde proyectos en la regién de la laguna, pasando por Yucatan y la zona del
bajio, hasta la promesa de la industria automotriz en el norte, con proyectos
como la planta de Tesla en Monterrey. Destacé que las oportunidades se en-
cuentran distribuidas en todo México, sin que exista una region especifica que
predomine sobre las demas.
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Para el cierre de afio, AMERIC tiene programados eventos de gran relevancia.
Entre ellos, destaco el TECHWEEK, una plataforma para abordar las ultimas
tendencias tecnoldgicas en el sector, y el sexto encuentro de negocios, progra-
mado para el mes de agosto.

En el marco del 35 aniversario de la Revista De Preferencia, Héctor Martinez
Pefia aprovechd la oportunidad para felicitar al equipo editorial y a los lectores.
Reconocio el papel fundamental que desempefia la revista como un medio
especializado en los sectores ferretero, eléctrico y de la construccion. Enfatizd
que el éxito y longevidad de la publicacion son una muestra de su dinamismo y
la calidad de sus contenidos.

Con una vision optimista y una actitud proactiva, AMERIC se prepara para
enfrentar los desafios y aprovechar las oportunidades que la segunda mitad
del afio tiene reservadas para el comercio de material eléctrico en México. La
unidad, la innovacion y el compromiso con la industria son pilares clave en
su camino hacia el desarrollo y crecimiento sostenido en beneficio de toda la
comunidad involucrada en el sector.

El Auge de la
Sostenibilidad

Empresarial y su Impacto
Financiero
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En un mercado global cada vez mas complejo, marcado por regulacio-
nes, competencia y disrupcion tecnoldgica, la “Responsabilidad Social
Empresarial” (RSE) ha cobrado un papel trascendental en las estrategias
corporativas. La creciente demanda de los inversionistas por una mayor
responsabilidad en cuanto al impacto ambiental y el compromiso social
de las empresas ha convertido la transparencia y la toma de decisiones
financieras sobre estos factores en prioridades fundamentales.

De acuerdo con el Small Business Administration de Estados Unidos, el
40% de los gastos comerciales de las empresas estan asociados con
costos de energia. El uso eficiente de los recursos no solo es clave para la
sustentabilidad y eficiencia energética, sino que la falta de conciencia en
su uso repercute directamente en las operaciones de las industrias y en los
costos de produccién.

Ante este panorama, tanto clientes como inversionistas han mostrado un
creciente interés en las practicas sustentables y sus beneficios financieros,
impulsando estrategias en diversos rubros para obtener ventajas compe-
titivas. Los planes de gestion energética, por ejemplo, han encontrado en
la digitalizacién una herramienta valiosa para reducir gastos relacionados
con el consumo y minimizar su impacto en el medio ambiente, a la vez que
permiten una mayor visibilidad y control sobre los recursos, favoreciendo la
competitividad en sus respectivos sectores.

Ademas, la implementacion de estrategias de negocio sustentables como
la eficiencia energética, genera bienestar empresarial y un manejo mas

eficiente de los recursos humanos, teniendo un impacto social positivo y
asegurando el cumplimiento de nuevas normas globales. El Tratado comer-
cial entre México, Estados Unidos y Canada (T-MEC) incluye condiciones
especificas de requerimientos empresariales para impulsar el crecimiento
“verde”, subrayando asi la relevancia de la sostenibilidad en el &mbito
empresarial a nivel internacional.

En el contexto de un mercado que afecta directamente el ambito financiero,
el sector empresarial evalua constantemente su huella de carbono me-
diante indicadores de desemperio que miden el impacto de sus proyectos
de sostenibilidad y su relacion directa con el negocio, tomando decisiones
estratégicas sobre la asignacion de capital a largo plazo. En este sentido,
iniciativas de digitalizacion como la Electricidad 4.0 de Schneider Electric
han abierto un camino hacia la implementacion de sistemas de control de
emisiones, facilitando un uso mas eficiente de los activos. Esta solucion
busca unir la electricidad con la digitalizacién para impulsar soluciones
sostenibles en industrias, hogares, centros de datos y otros ambitos.

La tendencia hacia la inversion en estrategias sostenibles va en aumento,
segun un estudio de Bloomberg Intelligence, se proyecta que los activos
financieros invertidos en ESG (Environmental, Social, and Governance)
superaran los 53 billones de délares para 2025, representando mas de la
tercera parte de los $140.5 billones proyectados de activos bajo gestion.

En este contexto, la importancia de la sostenibilidad a nivel empresarial es
cada vez mas evidente y demandada tanto por los consumidores como por
los inversionistas. Empresas como Schneider Electric tienen como objetivo
empoderar a todos mediante el aprovechamiento de energia y recursos,
uniendo el progreso con la sostenibilidad. Esta meta busca hacer mas
accesible el logro de un futuro net zero, poniendo el bienestar financiero y
ecologico al frente de la solucion.
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Desafios y perspectivas

del comerC|o de materlal electrlco CONACOMEE
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En una reveladora entrevista, Jorge Guerra, Vicepresidente de la Confederacion
Nacional de Comerciantes de Material y Equipo Eléctrico (CONACOMEE),
compartié detalles sobre la presencia y labor de esta importante confederacion
en México.

CONACOMEE esta conformada por asociaciones de comerciantes de ma-
teriales y equipo eléctrico en aproximadamente 21 estados de la Republica,
incluyendo Jalisco, Sinaloa y San Luis Potosi. Su principal enfoque radica en la
capacitacion y apoyo tanto a empresas como a camaras asociadas, brindando
programas de formacion para fortalecer el conocimiento del personal en la
distribucion de productos y certificaciones de diferentes marcas nacionales.

El compromiso de la confederacion se extiende a lo largo de la mayoria de la
Republica.

Respecto al panorama para el cierre del afio en proyectos de obra eléctrica,
Jorge Guerra indicd que aunque existen muchas obras en curso aunque la
incertidumbre sigue siendo un factor significativo en el sector. Se reportan
alrededor de 62 torres en el Estado de Jalisco y una cantidad considerable de
trabajo en Sinaloa, pero la confianza de los inversionistas esta siendo afectada
por la incertidumbre y los constantes cambios en las circunstancias politicas y
economicas.

Jorge Guerra, Vicepresidente
de la Confederacion Nacional
de Comerciantes de Material

y Equipo Eléctrico (CONACOMEE)
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Si bien hay una presencia importante de obras tanto del sector privado como
del publico, la lentitud en la inversidn se debe en gran medida a la inestabilidad
politica y econémica que prevalece en el entorno actual.

CONACOMEE sigue atenta a la situacion y continda promoviendo la capacita-
cion y el apoyo para enfrentar los desafios del mercado eléctrico en México, con
la esperanza de que la confianza y estabilidad regresen al sector para impulsar
el crecimiento y desarrollo del pais.
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Techweek

2023

un encuentro

de innovacion en el ramo
de la construccion

En el marco del evento “Techweek 2023”, el pasado 12 de Julio, se
llevé a cabo una destacada reunién en la Ciudad de México que
congrego a los principales actores de la industria de la construccion.
Mas de 500 asistentes, entre fabricantes, distribuidores, proyectistas,
constructores, instaladores, y representantes gubernamentales, se
dieron cita para dos dias de intensas actividades.

La “Techweek 2023” destacd por la presencia de renombrados exper-
tos y empresas patrocinadoras de renombre, incluyendo a Hubbell,
Schneider Electric, Lutron, Hammond Power Solutions, Charofil,
Belimo, Argos, CTD, Air Care de México, Viakon, Nouvalt, Resideo,
Condumex Cables, ACOMEE México y diversos medios informativos
como, Revista de Preferencia.

El evento ofrecié una serie de interesantes paneles de expertos,
como “Cronicas de las Instalaciones para la Construccion en México -
Precursores de AMERIC”, “La Importancia del Gremio en el Desarrollo
de la Infraestructura y Desarrollo de México”, “Retos y Desafios de

la Industria de la Construccion”, y “La Industria de los Proyectos de
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AMERIC, A.C.

Hagamos unid b

YCIOS

ERIC - ACOMEE

Infraestructura Hibrida”. Estos paneles abordaron temas clave para el
sector, incluyendo tendencias, normativas, y el futuro de la industria.

Ademas, durante el segundo dia del evento, se presentaron diversas
conferencias técnicas sobre temas relevantes para el sector, tales
como “Wifi 6.0” presentada por HUBBELL, “Digitalizacion y Eficiencia
para la Sostenibilidad: Electricidad 4.0” presentada por Schneider
Electric, “Tendencias en Control de lluminacion” presentada por Lutron,
y “Guia para Implantar Modelos de Informacion para la Construccion
BIM en PYMES” presentada por BIM Task Group. También se llevo a
cabo el panel de expertos: “; Como sera la Infraestructura Hibrida en
un futuro cercano?” con la participacion de BICSI, Hubbell, Schneider
Electric, e invitados especiales.

En simultaneo a las actividades de “Techweek 2023", tuvo lugar la
‘Asamblea General México 2023” de la Federacion de Asociaciones
Iberoamericanas de Aire Acondicionado y Refrigeracion (FAIAR), en

la que AMERIC ostenta la Presidencia hasta el afio 2024. En este
espacio, expertos de diferentes paises presentaron e intercambiaron
conocimientos técnicos, aprendizajes y experiencias de un sector post
pandemia.

Cabe mencionar que durante la “Techweek 2023” se conmemoro el 50
Aniversario de la fundacion de AMERIC, la Asociacion Mexicana de
Empresas del Ramo de la Construccion. Sin embargo, las actividades
relacionadas con este aniversario estuvieron en segundo plano, desta-
cando la importancia y relevancia del encuentro tecnolégico.
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mas sustentables

Los edificios pueden desempenar un papel fundamental en la lucha contra el cambio climatico
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Procore promueve la participacion
femenina en la industria de la contruccion

En una entrevista exclusiva con Eliana
Barousse, Directora de Exito del Cliente para
LATAM de Procore, se destacd el importante
papel que juegan las mujeres dentro de la
compaiiia y como Procore estd impulsando
su presencia en la industria de la construc-
cion.

Barousse enfatizo el crecimiento estratégico
que se esta dando en todas las areas del
posicionamiento de la mujer en Procore. La
compaiiia ha logrado tener representacion
femenina en diversos cargos, incluyendo
vicepresidencias y roles ejecutivos en
LATAM. Ademaés, se enorgullece de contar
con muijeres en la Directiva y en diferentes
gerencias, demostrando su compromiso
con la presencia continua de la mujer en la
empresa.

Procore, como plataforma tecnoldgica, esta
abriendo puertas para que las mujeres pue-

dan ingresar a la industria de la construccion,

un sector que historicamente ha sido domina-
do por hombres. Al proporcionar herramientas
y tecnologia de vanguardia, la plataforma per-
mite que las mujeres se preparen, ejecuten
proyectos y desarrollen sus carreras dentro
de este campo.

La Directora de Exito del Cliente hizo una
invitacion a todas las mujeres a considerar

la construccién como una opcion para su
desarrollo profesional. Destacd la importancia
de la voz femenina, la opinién y la vision en la
industria y resalto el compromiso de Procore
de promover la participacion activa de las
mujeres en el sector.

Con estas acciones, Procore reafirma su
compromiso con la igualdad de género y su
impulso hacia la diversidad y la inclusién en
la industria de la construccion.

jUN DESARMADOR ALEMAN A UN PRECIO INCREIBLE!

Disefio antirodaduras que evita

Punta de alta precision que encaja

d

perfecto en la cabeza del tornillo.

/ caidas en superficies inclinadas.

“ PHMo.2x 100
6% Mishe b Garmasy

para todos. En Schneider, lo denominamos

Barras de Cromo-Vanadio Niqueladas / /
resistentes a la corrosion. Con dureza

y capacidad de torque que superan las Mango ergonémico de ocho caras
normas ISO y DIN. para un excelente confort y torque,
fabricado en Polipropileno

a prueba de impactos.

@ www.tornigasa.com E ventas@tornigasa.com

24 Actividades del sector

(55) 5359 27 69




CALOREX: 70 anos

brindando agua caliente en México
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Durante el marco del vigésimo segundo aniversario de Plomeria Universal

en Puerto Vallarta, tuvimos el honor de platicar con Amaury Novelo, Gerente
Divisional de la zona norte y occidente de CALOREX, una reconocida empresa
con mas de 70 afios en el mercado, dedicada a satisfacer la demandas de agua
caliente en México. Novelo nos brindé una visién mas profunda sobre CALO-
REX'y su posicion en el sector.

L}

“Nosotros formamos parte de Grupo Ariston en México y somos duefios de
las marcas CALOREX y CINSA, que han sido un referente en el mercado,
ofreciendo una amplia gama de productos para el suministro de agua caliente,
destacando en diversas categorias como sistemas solares, calentadores de
deposito, calentadores instantaneos y de alta recuperacion. Su trayectoria de
mas de siete décadas ha dejado una huella significativa en la industria y en la
preferencia del consumidor mexicano” afirmé Amaury Novelo.

Al preguntarle acerca de la disponibilidad de sus productos, Novelo mencio-

nd: “Aparte de encontrar nuestro producto en Plomeria Universal de Vallarta,
tenemos presencia a nivel nacional en las grandes cadenas nacionales y en

26 Actividades del sector

los distribuidores mayoristas y puntos de venta en toda la Republica”. Esta
presencia a lo largo y ancho del pais refleja la solidez y alcance de CALOREX
en el mercado de calentadores de agua.

CALOREX ha sido lider en innovacion y tecnologia en su sector, ofreciendo
soluciones eficientes y sustentables para el suministro de agua caliente en
hogares y negocios. Sus productos han sido reconocidos por su calidad y con-
fiabilidad, ganando la preferencia de los consumidores en México.

El Gerente Divisional compartié su entusiasmo por celebrar el aniversario de
Plomeria Universal, destacando la importancia de la colaboracion con socios
comerciales para llevar sus productos a mas personas. La visién de CALOREX
es seguir brindando soluciones para el suministro de agua caliente que se
adapten a las necesidades cambiantes de los consumidores, promoviendo el
uso eficiente de recursos y el cuidado del medio ambiente.

Con una visién enfocada en el futuro y una oferta diversa de soluciones, CALO-
REX continta fortaleciendo su presencia en el mercado nacional y contribuyen-
do al bienestar y comodidad de los hogares y negocios en México.

HELVEX: Innovaciones
en el Mercado de la Plomeria

Durante el aniversario 22 de Plomeria
Universal en Puerto Vallarta, tuvimos
la oportunidad de platicar con José
Manuel Cardoso Suarez, Director Co-
mercial de HELVEX, quien compartio
la presencia y la evolucién de la marca
en este evento.

“Para nosotros es un orgullo estar aqui
con los sefiores Cervantes, amigos
nuestros, Don Rafa, Lalo, después de
muchos afios hemos sido referentes
con ellos en el trato a lo que es ins-
talador. Creo que Plomeria Universal
tiene el misculo mas grande que ha
desarrollado en toda la Republica

en la parte de instalacion. Y hemos
trascendido en muchos conceptos
mas con ellos a nivel de lo que es
residencial y hacia arriba”, expreso6
Cardoso Suarez.

Respecto a las innovaciones de
HELVEX, mencioné: “Hay noticias
nuevas que estamos a punto de liberar
al mercado, pero traemos la propuesta
de un sanitario con gasto de 2.5 litros
que es Unico en el mundo, no hay
patente industrial que tenga un gasto
de 2.5. También traemos muchos
temas de colorimetria en la parte de
productos en negro, lacas en blancos,
en dorados. Tenemos también otros
desarrollos en ahorro de agua en
fluxémetros, en fin, traemos una oferta
muy grande para el mes de octubre
que sera un parteaguas”.

Al ser cuestionado sobre donde
encontrar los productos HELVEX, el
Director Comercial destaco: “Pues
mira, en nuestra web www.helvexcom.
mx ademas tenemos mas de 1500

puntos de venta con una red autoriza-
da, distribuidores en toda la Republica,
Frontera a Frontera, Costa a Costa.
Estamos en Veracruz, en Chetumal,
en Chiapas, en Tijuana, en Ensenada,
en fin, creo que HELVEX tiene una
oferta enorme y un nivel de atencion
también muy aceptable para todo el
publico mexicano. Y por supuesto,

en todas las tiendas de Plomeria
Universal”.

HELVEX continia demostrando su
compromiso con la innovacién y el
desarrollo de soluciones eficientes en
el mercado de productos para el bafio
y la plomeria, brindando opciones
sustentables y de alta calidad para los
consumidores mexicanos.

Mango ComfortGrip
Para un agarre mas
comodo que evita el
cansancio.

Mango PowerGrip
Para lograr el mayor
torque sin lastimarse.

www.tornigasa.com E ventas@tornigasa.com

Punta negra

con encaje perfecto
en el tornillo.
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Baterias por gravedad

una alternativa sin viento ni sol

Por: Roberto Dominguez Franco

D

Ya hemos hablado de algunas alternativas para el almacenamiento de energia
que se estan desarrollando, como las baterias de litio, de sodio, de zinc, asi
como también de otros sistemas de generacion por el viento (aerotermia) o
fotovoltaicos (con la energia solar). Sin embargo, nos encontramos con una
nueva alternativa de generacion y almacenaje de energia renovable gracias a la
fuerza de gravedad.

¢ Pero qué es una bateria por fuerza de gravedad?

Se trata de un dispositivo que almacena energia generada por objetos 0 masas
(sélidas o liquidas) como resultado de un cambio de altura debido a la grave-
dad. Este dispositivo esta en torres que dejan caer estas masas desde alturas
considerables para activar el generador.

El sistema méas conocido es el de las hidroeléctricas y almacenamiento por
bombeo. En ellas, el agua se bombea a elevaciones altas y se libera a través de
las turbinas de agua que generan electricidad.

¢,Como es el funcionamiento de una bateria por gravedad?

28 ;Qué hay de nuevo?

Gracias a la ayuda de una bomba, gria o motor, se desplazan o levantan varias
masas para generar energia potencial gravitacional que la transforman en
electricidad. Cuanto mas altas se levantan estas masas, més energia potencial
gravitacional generaran, y cuanto mas pesadas son las masas, mayor sera el
cambio de energia. Ya convertida en electricidad, esta se almacena. Las masas
caen a su altura original, lo que hace que un generador gire y genere electrici-
dad.

Estas baterias por gravedad utilizan una estructura muy alta con masas muy
pesadas. Se pueden construir sobre el suelo, como un edificio alto o una torre, o
también se pueden construir por perforaciones profundas en la tierra, para que
la bateria cumpla con sus especificaciones.

¢ En donde ya estéan funcionando estas baterias por gravedad?

La empresa Energy Vault, con sede en Suiza, ya utiliza un sistema de apilado y
desapilado automético de bloques de hormigdn que pesan hasta 35 toneladas,
mediante una griia de 120 metros y con seis brazos.
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En mayo de 2022, inauguro el primer centro de almacenamiento
de energia por gravedad en Rudong, provincia de Jiangsu, ubi-
cada a las afueras de Shanghai — China. El sistema de 100 MWh
se esta construyendo junto a un parque edlico y un sitio de red
nacional para aumentar y equilibrar la red energética de China

a través de la entrega de energia renovable a la Corporacion de
la Red Estatal de China (SGCC): es la empresa mas grande del
mundo en servicios publicos y proporciona energia a mas de mil
cien millones de chinos en 26 provincias, regiones y municipios,
cubriendo el 88% del territorio chino.

Este sofisticado sistema de almacenamiento de energia por
gravedad utiliza algoritmos avanzados para decidir qué apilar

y donde, definiendo también su apilamiento dptimo. Entre los
problemas que han enfrentado estan los efectos entre los blo-
ques de hormigon y las griias mientras estan en movimiento, el
estiramiento de los cables, los efectos de péndulo y el manteni-
miento constante de la salida mediante las secuencias de caida
de cada bloque.

En julio de 2020, Energy Vault completé la construccion
mecanica de la primera Unidad de Demostracion Comercial en
(Arbedo-Castione, Suiza), lugar para la innovacion y disefio de
Energy Vault. Las pruebas y demostraciones de la torre EV1
validaron la funcionalidad y economia de la tecnologia para los
clientes e inversores. En este sitio continuaran las investiga-
ciones y desarrollo para la tecnologia de almacenamiento de
energia por gravedad.

Esta torre es un prototipo de Energy Vault, una de las nuevas
empresas que encuentran nuevas formas de usar la gravedad
para generar electricidad. Una version de tamafio completo de

la torre podria contener 7.000 bloques y proporcionar suficiente
electricidad para alimentar a varios miles de hogares durante
ocho horas. Almacenar energia de esta manera podria ayudar a
resolver el mayor problema que enfrenta la transicion a la elec-
tricidad renovable: encontrar una forma de “cero carbono” para
mantener las luces encendidas cuando el viento no sopla y el sol
no brilla. “El mayor obstaculo que tenemos es obtener almacena-
miento de bajo costo”, dice Robert Piconi, CEO y cofundador de
Energy Vault.

En asociacion con Atlas Renewable, EIPC (una organizacion de
apoyo (ONG) orientada a politicas de la Asociacion de Inversio-
nes de China), junto con China Tianying (CHINA SHG: CNTY) y
los gobiernos provinciales y locales seleccionados, desarrollara
cinco parques industriales nacionales de carbono cero, algunos
de los cuales se construiran en regiones econémicas previa-
mente desatendidas en toda China. Los parques utilizaran la
tecnologia de almacenamiento de energia por gravedad de Ener-
gy Vault y su plataforma de software de gestion de energia para
apoyar la politica ambiental y de cambio climatico obligatoria de
China: Carbon Peak para 2030 y Carbon Neutrality para 2060,
comunmente conocida como “30-60". La intencion de los parques
industriales de carbono cero y los despliegues de la plataforma
EVx de Energy Vault es apoyar la aceleracion del progreso de
China hacia sus objetivos “30-60".

Fuentes: www.energyvault.com - www.wired.com/story/ener-
gy-vault-gravity-storage
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